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Vous pourriez octroyer & vos clients ce qu'on appelle certaines facilités de paiement. Le client
prétendra payer endéans un temps relativement court en utilisant des fonds dont il déclare attendre la rentrée.
Il exigera dés lors que vous ne lui comptiez que le prix « comptant ». Puisqu'il s'agit d'un client qui habite
volre Voisinage, vous espérez acquérir en lui'un client fidéle de voire meison et wous n'hésiterez pas &
donner suite & sa demande, surtout si vous n'avez pas & douter de sa solvabilité. Pour la méme raison, vous
n'oserez pas le froisser en soumettomt & sa signature des traites ou tout autre document.

Paut-étre, lorsque le client insiste pour avoir des délais de paiement plus longs, ferez-vous signer des
traites et complerez-vous méme un certain intérét,

De toute fagon, vous lui faites confiance et vous placez votre appareil chez lui. Dés lors, vous dépendez
de sa bonne volonté pour le paiement de cette vente cui ne sera complétement réalisée gqu'eu moment
du dernier paiement. Entretemps votre bénéfice reste problématique.

Chaque paiement partiel vous occasionnera les mémes difficultés, les mémes pertes de temps, les
mémes frais que g'il s'agissait chague fois du réglement total de la vente effectuée. Pour des raisons les
plus diverses, le client vous sollicitera des délais. Vous irouvant en état d'infériorité vis-a-vis de lui, vous
vous croirez forcé, en bon commergemt, de lui accorder les facilités de plus en plus grandes qu'il réclame.
Tel client, jugé solvable au moment de la conclusion de la vente, pourra par un concours de circonstances
se trouver dans limpossibilité de vous payer. Encore hésiterez-vous & réclamer paiement par tous les
moyens que la loi met & volre disposition, mais si vous ne voulez pas subir des perles, vous serez amené
& laire des frais de recouvrement : frais judiciaires, honoraires d'avocats, avoués, huissiers. etc. Donc
nouveaux débours exposés pour un résullat irés alécloire.

Aprés avoir immobilisé des fonds dans des comptes & recevoir plutét douteux, vous serez ginsi
obligé d'augmenter cette immobilisation par de nouveaux prélévements sur votre capital. Ceci ne peut se
laire qu'au détriment des qutres exigences de votre exploitation et, latalement, vous provoquerez de cette
fagon une diminution conséquente de vos possibilités commerciales.

Voildt oli vous en arriverez en accordant des « facilités de paiement ».

Combien plus simple est la vente & paiements différés, basée sur un contrat confirmant des conditions
de réglement bien définies, tel le contrat éiabli par PHILIPS FINANCE.

Far sa signature sur ce contrat, l'acheteur s'engage & exéculer des obligations clairement arrétées,
quil ne pourra plus contester. Dés lors plus de tracas pour vous.

Moyennant acceptation du contrat, PHILIPS FINANCE vous créditera de la somme restant due sur
l'achat et dont 'acheteur demende le réglement & paiements différés. Vous jouirez donc immédiatement du
produit intégral de la vente. comme si vous aviez conclu une vente au comptant. Votre bénéfice est défini-
tivement et compldétement réalisé et vous récoltez sans qucun obstacle le fruit de votre travail.

PHILIPS FINANCE prend, en effet, tous les risques et tous les frais & sa charge. Il n'y a aucune
retenue, aucune constitution de réserve destinée & garantir la bonne fin des ventes effectuées, aucune forme
d'intervention. Le produit ne reste pas bloqué, comme chez d'autres organismes de financement, jusqu'au
paiement de la premiére mensualité ou ne devient pas l'objet d'auires restrictions du méme genre. Voire
capital n'est pas immobilisé et reste entidrement é& votre disposition pour chtenir le maximum de rendement
de volre aclivité commerciale,

Les conditions de PHILIPS FINANCE sont vraiment inégalées et inégalables. Nos farifs sont pour
I'acheteur les plus favorables qu'il y ait sur le marché, et doivent linciter & donner la préférence & un
conirat de PHILIPS FINANCE pour l'achat d'un appareil PHILIPS & paiements différés.

Gréce & PHILIPS FINANCE, la wente & paiements différés devient pour wous un auxilicire
inappréciable.

PHILIPFS FINANCE

est un service spécialisé de PHILIPS, créé pour vous = servir ».

Pour vous éviter des obstacles & la bonne liquidation de vos contrats, nous avons édité notre « Vade
mecum du vendeur & tempérament ». Demendez-nous cette brochure qui contient des indications pretiques
concernant l'établissement des contrats. Consultez-la régulidrement. Elle vous fera gagner du temps et de
'argent.

Les délégués de PHILIPS FINANCE parcourent régulidrement le pays. Si vous désirez un renseignement,
si vous avez un conseil & nous demander, une idée & nous suggérer, n'hésitez pas : ils vous rendront visite
a volre convenconce.

Si vous &tes & Bruxelles, rendez visite & PHILIPS FINANCE (septiéme étage, Gratte-Ciel Philips),
profitez-en pour liquider vos affaires en cours ou pour nous consulter au sujet d'affcires dont la réalisation
parait difficile ou compliquée.

Vous y trouverez un personnel toujours prét & vous documenter et & collaborer avec vous au succés
de volre entreprise |

Pour vendre & paiements différés, un seul systéme : PHILIPS FINANCE




