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Remerciements d'un “Ancien”

'EST avec joie et fierté que j'ai ouvert le numéro un de la revue corporative « LE
‘ COMMERCE RADIO-TELEVISION ET ELECTRO-MENAGER » et l'éditorial de notre

Président GUTH, m'oblige, car il a remué en moi de chers et vieux souvenirs, & le remer-

cier d'avoir dédié celle-ci aux pionniers de la premiére heure, et suis comme lui profon-
dément peiné que mon ami PIERRE LEFEVRE ne puisse en recueillir le témoignage.

Je ne puis me rappeler sans émotion le jour ol tous deux dans son bureau de Compié-
gne, nous mettions la derniére main & la convocation et aux appels & la raison, que je devais
lancer au nom du Syndicat des Radio-Electriciens de I'Oise, pour notre réunion de Beauvais,
3 tous les Présidents et Radio-Electriciens notoirement connus, pour une action nouvelle, afin de
sauver notre chére Corporation d'un désastre sans nom. Et, je revois ceux qui y assistérent :
Notre Président Pierre LEFEVRE, Jean GUTH, mon ami de ce jour et qui a fait son chemin,
DOYER, de Vitry-le-Frangois, HORGUELIN, FREY, Maurice MERY, et tous mes collégues de

I'Oise ; que ceux que j'oublie m'excusent.

De cette mémorable réunion, est partie l'action nouvelle, car tous, nous avions le méme
idéal, méme foi inébranlable dans les destinées du Commerce Radio-Electrique, certes nous
avons eu des étapes difficiles & franchir dans I'état d'anarchie oll se débattait notre Corpora-
tion, mais quelles joies dans les victoires que nous parvenions & obtenir et celles-ci ont été le
ciment de I'unité syndicale et aujourd'hui comme autrefois, je lance encore & tous mes Collégues,
ce cri de ralliement « UNION » ; sans cette union, cette unité syndicale et d'action, rien de
positif et de constructif ne peut &tre fait et dés maintenant, il y a les grandes lignes de I'avenir
& définir, bien des problémes sont encore & résoudre, et je voudrais voir ceux-ci résolus dans le
méme esprit entre les Constructeurs et Nous.

Néanmoins, devant les résultats tangibles déja obtenus et les grandes perspectives de
I'avenir et sachant surtout & qui la garde du patrimoine syndical a été confiée, cela me donne
des raisons -d'espérer sur ce renouveau du commerce radio-électrique, que tous nous attendons.

Raymond FILLION,
Charleville {Ardennes)
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Le « Plan de Copenhague », mis en
aprlication le 15 mars 1950, attribue
a4 la France métropolitaine 20 fré-
quences réparties comme suit :

1°c 1 fréquence exclusive dans la
bande des ondes longues ;

2° 19 fréquences dans la bande des
ondes moyennes :

— b fréquences exclusives ;
— 12 fréquences partagées ;

— 2 fréquences communes
nationales.

inter-

La puissance globale de tous les
émetteurs francais est de lordre de
1200 kW alors que le plan de Co-
penhague autorisz I'utilisation de
2559 kW (450 kKW pour onde longue
et 2.109 kW pour ondes moyennes).

L’efficacité véritable du Plan de Co-
penhague, en ce qui concerne la
France, ne sera donc atteinte que
lorsque l'augmentation de puissance
de certains émetteurs aura pu étre
réalisee. Dans le courant de 1950,
I'émetteur de Marseille sera porté a
100 kW : d’autre part. un émetteur
de 20 kW sera installé & Quimper
pour améliorer, dans le Finistére,
I’écoute de la chaine parisienne. D’au-
tres extensions de puissance sont pro-
jetées, en tout premier lieu & Stras-
bourg. puis & Nancy. Enfin, la Radio-
diffusion francaise poursuit active-
ment la réalisation de I'émetteur a
grande puissance sur onde longue.

L’application du Plan de Copen-

hague conduit & réduire le nombre de
fréquences actuellement utilisées (26),
mais il importe de remarquer que,
dans le cadre de la réglementation
existante. la France aurait dii s’en
tenir & 19 fréquences seulement. D’au-
tre part parmi les 26 fréquences auto-
risées actuellement, un nombre impor-
tant ne donne qu'une efficacité déri-
soire aux émetteurs qui les utilisent,
en raison du brouillage causé par des
émetteurs étrangers puiscants et voi-
sins. L’intérét de l'application du Plan
de Copenhague sera., notamment, de
remédier &4 un certain nombre de
brouillages, et d’obtenir une meilleure
efficacité de l'utilisation des fré-
quences.

Le plan de Copenhague ne concerne
que les ondes longues et moyennes. La
situation pour les O.C. reste inchan-
gée pour le mcment; en particulier,
I’émetteur d’Allouis continuera a re-
laver le programme de Paris-Inter sur
6.200 kc/s (49 m.) a l'intention, notam-
ment, des auditeurs de I'Afrique du
Nord et des pays voisins de langue
francaise. Ces émissions peuvent éga-
lement étre recues dans une grande
partie de la France.

Signalons que le programme de
Paris-Inter (ou parfois le programme
parisien) est également relayé & Paris
par un émetteur -utilisant la modula-
tion de fréquence et la longueur d’on-
de de 3 m. (99 kec/s). La Radiodiffu-
sion Francaiss se préoccupe de déve-
lopper lutilisation des ondes métri-
ques car la congestion de I'éther dans
les bandes des ondes moyennes et
longues limite les possibilités d’expan-
sion des services de radiodiffusion
européens,

Il convient de noter que, pendant 1a,
reconstruction de I’émetteur ondes
longues & grande puissance d’Allouis,

50

Autour du plan
de Copenhague

I'onde longue attribuée & la France
(1.829 m) continuera & étre utilisée
provisoirement & Strasbourg (20 kW) :
corrélativement, la longueur d’'onde
attribuée & Strasbourg (218 m.-1.376
ke/s) sera utilisée & Paris. Mais alors
que le plan prévoit 450 kW pour
T'onde longue et 150 kW pour Stras-
bourg, seules, les puicsances de 20 kW
seront utilisées tant & Paris qu’a Stras-
bourg, de sorte qu'aucune géne sup-
pémentaire ne risque d’'étre caucée
aux émissions des autres pays, du fait
de ces changements provisoires dans
le lieu d'utilisation des longueurs
d’ondes. L’accord des pays intéressés
a d’ailleurs été demandé conformément
a la Convention internationale.

Le plan de Copenhague a modifié
la disposition des chaines nationale,
parisienne et inter, Elles étaient pré-
cédemment couramment :

Paris :

I. Ch. nationale.
I1. Ch. parisienne ;
III. Inter.

Elles deviennent, compte tenu des
fréquences :

Paris :

I. Ch. parisienne ;
II. Inter ;
ITII. C. nationale.

ATTRIBUTIONS
DU PLAN DE COPENHAGUE
FRANCE METROPOLITAINE

164 kc/s (1.829 m.), Allouis 450 kW,
exclusive.
602 kc/s (4984 m.), Lyon 150 kW,

exclusive.
674 kc/s (4451 m.), Marseille 100
kW, en partage avec Bodo

10 kW et Rostov s/Don 100

kW.

710 kc/s (4225 m.). Limoges 150 kW,
ﬁn partage avec Stalino, 150
W.

791 kc/s (379,2 m.), Rennes 150 kW,
en partage avec Salonique
50 kW.

836 kc/s (3589 m.), Nancy 150 kW,
en partage avec Beyrouth, 20

W.
863 kc/s (3476 m.), Paris I-150 kW,

exclusive.

944 kc/s (517,8 m.), Toulouse 100
kW. en partage avec Voronej
20 kW.

1.070 kc/s (280,4 m.), Paris II-100
kW. en partage avec Krasno-
dar 20 kW.

1.160 kec/s (2586 m.), Strasbourg 1-
150 kW, exclusive.

1.205 kc/s (249 m.), Bordeaux 100 kW,
en partage avec Haifa 5 kW
et Lublin 10 kW.

ke/s (241,71 m.), Réseau &yn-
chronisé d’une puis.ance to-
tale de 150 kKW. en partage
avec Vassa 50 kW et Tiras-
pol 20 kW.

1.277 ke/s (2349 m.), Lille 150 kW,
exclusive,

1.349 kc/s (222,4), Réscsau synchro-
nisé d’'une puissance totale de
120 kW. en partage avec Koul-
diga et Madona 20 kW,

1.376 kc/s (218 m.), Strasbourg II-
150 kW, exclusive.

1.403 kc/s (213.3 m.) Résesau synchro-
nisé d'une puissance totale de
100 kW pour la France, plus
25 kW pour les troupes fran-
caises en Allemagne, en par-
tage avec Baranovice 20 kW
et Komotini 5 kW.
1.484 kc/s (2022 m ), fréquence com-
mune internationale 2 kKW.
1493 kc/s (201 m.), réseau synchro-
nisé d’'une puistance totale de
60 kW, en partage avec Gomel
20 kKW.
ke/s (193 m.), Nice 75 kW, en
partage avec Turi 20 kW,

ke/s (1882 m.), Fréquence com-
mune internationale 2 kW.

1.241

1.554

1.594

AFRIQUE DU NORD
ALGERIE

890 kec/s (337.1 m.), Alger 50 kW,
programme mulsulman.

980 kc/s (3061 m) Alger, 20 kW.
programme francais,.

1.142 kc/s (262.7T m.), részau synchro-
nisé Oran-Constantine (pro-
gramme musulman).

1.304 kc/s (230 m.), Réseau synchro-
nisé Oran-Constantine (Pro-
gramme francais).

1421 ke/s (211 m), 0 kW, 750, utilisé
a4 Alger pour un programme
kabyle et & Tlemcen pour un
programme musulman.

1484 kec/s (202 m.), onde commune
internationale utilisée & Bodne.

TUNISIE

629 kc/s (476,9 m.), Tunis IT 20 kW,
_ programme francais.
962 kc¢/s (312 m.), Tunis I 120 kKW,
programme musulman,

MAROC

Pour le Maroce, les fréquences utili-
sables sont :
] i .. (Suite page 52)



Devancant...

" la FOIRE DE PARIS 1950
voici L “PINACLE ”

Récepteur 6 lampes Rimlock.
Cadran miroir — H. P. Ticonal
Ebénisterie noyer

Modeéle déposé
VENTE A CREDIT

Livie avec cadran plan de Copenhague

Demandez-nous Catalogues et prix

18, rue de Saisset, MONTROUGE {(Seine)

"Téléph. : ALEsia 28-57 (3 lignes groupées)

- MAISON FONDEE EN 1922 musmaw

Es Jacques BARTHE
33, Rue de Fécamp, PARIS-12°

DiDerot 15-07
[ ]

VALISE LUXUEUSE
COUVERCLE DETACHABLE
POIDS : 9 Kgs
ALTERNATIF 110 -220 v.
H. P. 19 cm. Ticonal
Ampli 3 lampes Rimlock
*
Tourne-disques

avec Régulateur

& £l ECTROPHONE PORTATIF
PUISSANT ET EXCELLENT

19.975 fr.

PENDANT LA MORTE SAISON DE LA RADIO
UN CHAMP D'ACTIVITE VOUS EST OFFERT
AVEC LA CLOTURE ELECTRIQUE

"LA CHATAIGNE "

30, Rue St-Augustin, PARIS-2® — OPEra 68-45

Ne vend qu'aux électriciens membres du- Centre de
Propagande et de Vulgarisation de la Cléture
‘ Electrique

d’un del

Suofiter, les prhemiiotd
Towreau

Vous pouvez désormais vendre ou louer 1
vos appareils @ une nouvelle clientéle :
BARS, BRASSERIES, RESTAURANTS, HOTELS,
etc..., qui ne font pas de musique, & cause des
droits d'auteur extrémement élevés.

Il existe maintenant des Disques exonérés
de Droits d’Auteur, que vous vendrez & vos
Clients et qu'ils joueront librement sous la
garantie de DEXOM.,

DEFENSE DES EXPLOITANTS D'CEUVRES |
MUSICALES ET DE MUSIQUE ENREGISTREE

LA MUSIQUE LIBRE #
I, rue St-lazare. PARIS (9°). TRI. 99-76

Demandez Tarifs et Notices Documentaires pour vos Clients

PUB. ¥. CH- LAMBERT

DEMANDEZ LES CONDITIONS POUR ETRE
CENTRE OFFICIEL D'AUDITION EXCLUSIF
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CHANGEMENT DE LONGUEURS D’ONDE DES EMETTEURS
. Communiqué par Ducretet-Thomson
Etalonnage Etalonnage Etalonnage s talonnage
avant le 15-3-50 ke: s ||Metres| o) ac o 15-3-50 avant le 15-3-50 ke's. s || Mdtres aprgs lo 15.3-50
SUR ONDES MOYENNES
Liubliana ——! 527 890 ||337 |-— Alger |
—| 529 || 567 |— Beromunster 899 /337 |- — Milan
560 Lyon | —! 895
539 || 556,5|— Budapest Toulouse | —f 913
Budapest | —| 546 || 550 |-— ’ 926 ||324 | - Bruxelles Il
Alger ~— 944 |1 318 | -— Toulouse
Beromunster —| 556|540 |— Nancy | — 962 ||311,8/— Tunis |
Athlone ——| 566 || 530 |— Athlone Londres BBC —| 980 ||306 |— Alager Il
Stuttgart ——u| 574 || 520 |— Hilversum | —i 995
West-England ——| 584 || 513,7|— Vienne | Madrid ~—| 1022 g
Vienne —| 592 Rennes | — 1040 iz
500 1052 || 286 | -— Start-Point
Radio Maroc ——| 602 || 498,3|— Lyon Bordeaux Il — 1070} 280 - Paris Il
Paris Il ——! 611 [ 491 |— Rabat 1088 || 275 | — Droitwitch
Bruxelles | ~——| 620 || 483,9|— Bruxelles 1097 || 272 | — Bratislava
480 Londres BBC — 1133]/265 |-—Zagreb
629 || 476,9|— Tunis Il Horby =] 1131
Prague —| 638 | 470 Londres National —1 1149
Limoges —~—~! b47 || 463,7|— Droitwich Montbéliard —1 1160|258 |— Strasbourg |
Cologne —— | 656 || 457 3|— Florence Nice —| 1196|253 |— Marrakech Ii
North-England  ——| 668 || 450 Lille 1 ~—| 1205|249 |— Bordeaux
Sottens —| 674 || 445 |— Marseille 1232 || 244 |— Prague I
—| 683 || 439,2|— Belgrade | 1241|242 |— O. Commune France RS1*
Paris | 695 | 430 1277 (1235 |— Lille
Radio Andorre —| 704 1295 || 233,56 | — Ottringham
Rome | -——| 710 || 422,5|-— Limoges Bologne —| 1304 | 231,5/— Constantine |l
—! 719 || 417,3|— Lisbonne Marseille |l —1 1331 | 225,8/— Génes |
—| 728 || 412,1|— Athénes Turin | —1 1349|1222 | — O. Commune France RS2*
Marseille | ——| 746 || 402,2|— Hilversum | —1 1376 220 |-— Paris llI
Scottish Regional 764 ||392,6 |— Sottens Bordeaux | — 1403|/ 214 |— O. Commune France RS3*
Paris I —| 773 || 388,1 |— Stockholm Montceau-les-Mines —| 1430( 210 |-— Madrid
Leipzig —| 785 1466|205 |-— Monte Carlo
—!| 791 |/ 379,2|— Rennes West-Regional —! 1474
Welsh régional ——| 809 || 370,8|— Westerglen 149311201 |— O. Commune France RS4*
Milan — 1529 (| 196 |— Vatican
Tunis s { 15541 192,5/— Nice
-| 836 || 358,9|— Nancy
—| 845 || 3565 |—Rome * La Répartition des émetteurs régionaux groupés sur les « ondes
Shrasbourd _ 863 2296 Paris | communes » RSI, RS2, RS3, RS4 est donnée dans tous les heb-
Londres régional —- 881 || 340,5— Washford el PEULR R S e s
SUR CRANDES ONDES
Berlin —— Minsk —' 209 " 1436 | — Kiev 1
155 || 1936 | — Brasov Motala —! 218 | 1376 |— Oslo
Radio-Roumanie —_— | 227 || 1322 |— Varsovie |
164 || 1829 | — Allouis Luxembourg —| 232 | 1293 |— Luxembourg
Londres BBC — ; Kalundborg —| 245 |/ 1224 |— Kalundborg
| 254 || 1181 |— Lahti
Moscou -~ 173 || 1734 |— Moscou Oslo —! 263 || 114] |— Moscou
Ankara —| 182 || 1648 | — Ankara Léningrad | 272 || 1103 |— Ceskoslovensko
Prague —! 191 || 1571 |— Motala Tromsoe -——i 281 || 1068 |— Minsk
Droitwich — 200 || 1500 |— Droitwich ‘ Trafic télégr.
| J radio-phares

SUR ONDES COURTES PAS DE MODIFICATION
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Autour du plan
de Copenhague

611 kc/s (401 m.).
701 kec/s (428 m.).
1.043 kc/s (2875 m.).
1.196 kec/s (251 m.).

Le S.N.I.R. nous communique :

En application du plan ds Copen-
hague, la décision est prise de norma-
liser, pour la fréquence intermédiaire
des récepteurs de radiodiffusion, la
valeur de 455 kc/s.

A titre transitoire, la valeur de
480 kc/s est également normalisée
afin de permettre, moyennant une lé-
gare modification, l'écoulement des
stocks existants de transformateurs
réglés sur 472 ke/s.

Conclusions pratiques

Ce plan, s’il constitue une remise en
ordre nécessaire, susceptible d’améiio-
rer sens.blement les conditions de ré-
ception place le commercant radio-
électricien devant de nombreuses dif-
ficultés.

Le S.N.C.R.A, en collaboration avec
le S.N.I.R. s’efforce d’établir une ré-
glementation pouvant donner =satis-
faction aux usagers aux construc-
teurs et aux commercants.

Nous avons donc & déterminer la ré-
partition des charges financiéres ré-
sultant de l'application de ce plan.

Cett2 répartition doit en effet tenir
compte des cas ci-aprés :

1° Usagers possédant des appareils

(SUITE DE LA PAGE 51)

depuis plusieurs années — hors ga-
rantie ; .

2° Usagers dont le récepteur est en-
core sous garantie ;

3° Récepteurs en stock chez le com-
mercant radioélectricien ;

4° Récepteurs livrés par le construc-
teur depuis une date récente.

De plus, il y a lieu d'étudizr un ta-
rif d’échange de cadrans et de modi-
fications & apporter aux récepteurs
comportant :

— Baréme pour les récepteurs du
type « standard »;

— Baréme pour les récepteurs de
marques dont certains typss ne corres-
pondent pas & la catégorie « stan-
dard ».

D’autre part, ce plan n’étant pas ad-
mis par l’ensemble des émetteurs, il
se peut que des modifications inter-
viennent,

La plupart des fabricants de ca-
drans sont « attentistes » et nous ne
pouvons leur donner tort.

11 doit y avoir une période d'adap-
tation, le plan de Cophenhague est en
période de rodage.. et nous ne pou-
vons qu’appuyer le veeu suivant trans-
mis & la radiodiffusion par le S.N.LR.

Nous serions trés heureux de re-
cueillir toutes suggestions, observations
quant aux résultats de I'application du
plan,

dJ. H.

GUTH.
Président du S.N.CR.A.

VCGEU DU SYNDICAT NATIONAL
DES INDUSTRIES RADIOELECTRIQUES

Le S.N.I.R., trés ému de Vincidence,
dans le domaine industriel, de la si-
tuation créée par la mise en appli-

cation prochaine du Plan de Copen-
hague,

.invite instamment la Radiodiffu-
sion francaise & prendre toutes me-
sures propres a sauvegarder les in-
téréts de UVIndustrie radiodlectrique
menacés par le trop court délai dont
elle dispose pour Paménagement des
récepteurs radiodomestiques confor-

mément & la nonvelle répartition des
stations d’émission,

suggeére Porganisation d’ume série

@’émissions d’information aya
b f yant pour

1° de remseigner les auditeurs sur
la portée exacte du mouveau plan ;

2° de mettre en garde le public
contre Pexploitation abusive qui pour.
rait étre faite de la mouvelle situa-
tion dans un but qui serait contraire
& ses intéréts,

propose que, dans ses émjssions
d’information, il soit insisté spécia-
lement sur les points suivants :

I. — Le Plan de Copenhague con-
cerne essentiellement la longueur
d’onde et la puissance des stations
de radiodiffusion. mais n’affecte mul-
lement les qualités acoustiques des
émissions, ni les propriétés fonmction-
nelles des récepteurs de radio “;

E)

II. — Les récepteurs de radio en
service a ce jour pourront continuer
a fonctiomner de la méme maniére
que par le passé ;

III. — Le fait que le mom d’une
station d’émission me figure pas sur
le cadran du récepteur me constitue
pas un empéchement a la réception
de cette émission qui. pourra étre
écoutée en placant Pindicateur sur la
longueur d’onde de la station ;

IV. — Le poste d’émission qui
change sa longueur d’ende le 15 mars
sera re¢u en placant Vindicateur sur
sa mnowuvelle longueur d’onde ;

V. — Le cadran du récepteur, si
celui-ci date de moins de dix ans,
reste valable dans sa graduation en
longueurs d’onde ou en fréquence ;

VI. — Pour la plupart des récep-
teurs em service et pour ceux qui
seront acquis a Pavenir, il sera pos-
sible, en s’adressant & som fournis-
seur habituel, de se procurer des ca-
drans dont les repéres des stations
se trouveront & leur nmouvelle place ;

VII. — Le changement du cadran,
qui winflue en aucume maniére sur
le bon fonctiommement dw récpteur et
n’est, par conséquent, nullement in-

dispensable, pourra étre effectué a
n’importe quel moment ;
VIII. — La répartition ancienne ow

nouvelle des stations sur le cadran
ne constitue pas un critére pour Pap-
préciation de la qualité d’un récep-
teur 3

IX. — Il comvient de considérer
comme tendancieuse toute publicité
basée sur des assertions conlraires
aux informations ci-dessus.

Il semblerait opportun que le pu-
blic fat informé des raisomns qui ont
motivé la mise en ordre des lon-
gueurs d’onde, el ce, dans son pro-
pre intérét.

VWAAMAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAY

ASSEMBLEES GENERALES
DES GROUPES DEPARTEMENTAUX
DE L'ILE-DE-FRANCE

Nous prions les adhérents des Grou-
pes départementaux Paris-Seine »,
Seine-et-Oise et Seine-et-Marne, de
bien vouloir réserver leur aprés-mid:
du s
MERCREDI 26 AVRIL PROCHAIN

pour assister & I'Assemblée générale de
ces groupes, qui se tiendra
8, rue Jean-Goujon, Paris-8°,
Dszs convocations individuelles indi-

quant I'Ordre du Jour et I’heure de

I’Assemblée seront envoyées en temps
utile. . ’

PAAAAAAAAAAAAAPAASAAAAAAAA
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NOMINATION DE M, DEBRY
EN QUALITE DE TRESORIER
DU S.N.C.R.A,

L’éloignement de Paris de mnotre
trésorier, M. Priser, habitant Brest,
lui rendait trés difficile 'accomplisse-
ment de ses fonctions et nous avons
da, sur sa demande, songer & son rem-
placement.

Avec la conscience qui le caracté-
rise, il a rempli son roéle d'une facon
parfaite et nous l’en félicitons trés
vivement.

11 est remplacé, & dater du 1°F mars,
par M, Debry qui a déja rempli ces
fonctions & la satisfaction de tous et
qui, résidant a Paris, aura toute fa-
cilité pour mener & bien cette tache.

LES CONFERENCES DE M. COMTET

C’est en qualité de président de la
édération de I'Equipement Electrique
que M. Comtet a fait, 100, rue du
Cherche-Midi, & Paris, le 14 mars
courant, dans les locaux de l'Institut
Technique du Batiment et des Travaux

pulics, une conférence avec projection -

sur les :

Méthodes Modernes pour 1’établisse-
ment des canalisations électrigques col-
lectives.

Il y a traité des colonnes montantes,
de leurs dérivations et de l'emploi des
divers conducteurs, devant un audi-
toire nombreux et trés attentif qui ne
lui a pas ménagé des applaudissements
trés mérités.

*
*k

Deux jours aprés le jeudi 16 mars,
il avait convoqué les électriciens et
radioélectriciens exercant aussi I'acti-
vité « vente et installation d'appareils
électro-ménagers » & la conférence
qu’il a faite, 3. rue de Lutéce, Paris-4°,
pour attirer leur attention sur les in-
convénients présentés par la signature
d’accords individuels avec 1'Electricité
de France & laquelle l'article 7 de la
loi du 2 aolt 1949 a supprimé toute
activité industrielle et commerciale et
qui cherche par ce biais & tourner
T'obstacle.

M. Comtet poursuivra son action en
vue de l'établissement d’'un protocole
laissant les mains libres & tous les élec-
triciens et radioélectriciens en état
d’assurer réguliérement, vis-a-vis de
la clientele, les services que s’était at-
tribués précédemment E.D.F.

GROUPE DEPARTEMENTAL
DES BOUCHES-DU-RHONE

Au cours de la réunion du Comité
du groupe départemental des B.-du-R.
du SNCR, qui s’est tenus le lundi
27 janvier, il a été procédé aux élec-
tions du nouveau bureau.

Les résultats ont donné :

Président : M. A. Roussin ;

Vices-présidents : MM. Augier, Bor-
déres, Gaudin, Labatut, Monin, Ze-
natti ;

‘Secrétaire général : M. Lecat ;

Trésorier : M. Boulet ;

'Commissaire aux comptes : M. Au-
gler.

GROUPE DEPARTEMENTAL
DES HAUTES-ALPES

M. Albarelly, président:du Syndicat
des Radioélectriciens des Hautes-Al-
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Vie Syndicale

pes, groupe départemental du S.N.C.
R.A., nous demande de préciser qu’il
n’a pas demandé a la Caisse de Pré-
voyance Sociale de I'Equipement
Electrique,  Radioélectrique et Télé-
phonique que cette Caisse profession-
nelle étende son champ d’action aux
Radioélectriciens des Hautes-Alpes,
comme pourrait le laisser croire la
publication faite dans notre revue de
janvier (page 17, 3¢ colonne) d’un
communiqué de ladite Caisse.

TEXTE DE LA RESOLUTION
ADOPTEE A L’ISSUE
DES MANIFESTATIONS
DU 22 FEVRIER 1950
(FERMETURE DES MAGASINS
DE 13 HEURES A 17 HEURES)

Les organisations composant Ile
Front Economique élévent une nou-
velle et solennelle protestation contre
les 98 milliards d’impdts nouveaux vo-
tés par le Parlement qui, s’ajoutant
aux mesures de superfiscalité impo-
sées "depuis cing ans, placent 1’écono-
mie privée dans une situation dra-

matique.
Dénoncent larbitraire administra-
tif et Ularbitraire économique qui

soumettent la vie du pays a la toute
puissance d’'une administration in-
compétente et irresponsable.

Ne peuvent, dans,K ces conditions,
que constater la volonté systématique
des Pouvoirs publics de poursuivre la
disparition de l'économie privée et la
fonctionnarisation des professions li-
bérales.

Alertent l'opinion publique sur la
responsabilité du Parlement dans une
situation aussi manifestement con-
traire aux libertés républicaines.

Décident de maintenir leur union
dans le Front Economique et de tout
mettre en ceuvre pour faire cesser une
politique catastrophique qui, en dé-
courageant linitiative et le sens des
responsabilités, ne peut que, stériliser
l'effort économique de la Nation,
créer le chomage et la misére.

Exigent un équilibre véritable et
durable des budgets de I'Etat et des
collectivités  publiques obtenu :

par une réforme administrative pro-
fonde et une déflation massive des
dépenses publiques ;

par une réforme des entreprises na-
tionales dans lesquelles une  gestion
a caractére industriel doit étre substi-
tuée a l'actuelle gestion bureaucrati-
que impuissante et onéreuse ;

par une révision de la politique
d’investissement de fagon a la mettre
en harmonie avec les possibilités fis-
cales et financiéres du pays et a s’as-
surer de la rentabilité des investisse-
ments proposés ;

par une revalorisation du pouvoir
d’achat qui ne pourra étre obtenue
que lorsque auront été assurées la
stabilité de la monnaie et la stabilité

dans les conditions d’exploitation des
entreprises.

Soucieuses de mettre un terme a la
politique de faiblesse, d'inflation dé-
guisée et de hausse hypocrite pour-
suivie par les Gouvernements succes-
sifs, elles décident enfin :

de tenir des assises de l’économie
privée afin de déterminer en com-
mun les limites qui ne sauraient étre
transgressées sans que soit mise en
péril la structure économique du pays;

de faire connaitre solennellement
ces limites a l'opinion publique et au
Parlement ;

de démontrer publiquement ceux
qui, en les transgressant, se feraient
délibérément complices de la ruine
définitive du pays.

PROMOTION

Nous tenons a adresser nos trés
vives félicitations & M. Leschi, direc-
teur des Services Techniques de la
Radiodiffusion et Télévision francai-
ses, a l'occasion. de sa promotion au
grade de général.

O T
)

NECROLOGIE

Nous apprenons avec consternation
le décés subit de M, Georges MAUS
dans sa 73® année,

Commandeur de la Légion d’hon-
neur ; président de la Confédération
des Commercgants détaillants; prési-
dent du Conseil national du Com-
merce ; membre du Conseil économi-
que ; conseiller d’escompte & la Ban-
que de France; membre de la Com-
misison d’Etudes de la Législation des
Dommages de guerre ; membre du Co-
mité national des Prix; membre du
Comité consultatif du Commerce (Di-
vision du Commerce intérieur) ; mem-
bre du Conseil national du Patronat
francais ; conseiller de I'Economie na-
tionale ; secrétaire général des Comités
extra-parlementaires d’Etudes et d’ac-
tion du Commerce francais et extra-
municipal du Commerce parisien.

La seule énumération de ses titres
suffit & montrer la part prépondérante
qu’il a prise a l'action syndicale depuis
44 ans.

I1 emporte les regrets de tous ceux
qui ont eu le privilege de l’approcher.
Ses obséques ont é&té célébrées le
22 mars au milieu d'une trés nom-
breuse assistance attristée.

Nous apprenons avec peine que no-
tre adhérent M, Mocquiaux, 14, rue
Courmeaux & Reims (Marne) vient
d’avoir la grande douleur de perdre
sa. femme. :

Une délégation départementale as-
sistait aux obséques.

Nous prions notre confrére d’agréer
les plus vives condoléances du S.N.C.
R.A.
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ETUDIE POUR CETTE NOUVELLE TECHNIQUE
vorc! ” SUPERTONE DUPLEX”

QUI JOUERA VOS ANCIENS DISQUES ET
LES NOUVEAUX MICROSILLONS QUE VOUS
RECLAMEREZ A VOTRE DISQUAIRE

Cellule tournante
microcilion et
disques standards

Ajustage de la
vitesse du moteur

Rejet du bras

ET PAS PLUS CHER QU'UN TOURNE DISQUES DEMODE !

SUPERTONE - "2
: Tel: MARcaer 22-76 .

ELRSTO. . SakL 72 Quedules Simon Jflienne (loire

REPRESENTANTS RECHERCHES POUR TOUS DEPARTEMENTS
ecrike SOCIETE ELASTO
12, Rue Jules Simon — SAINT-ETIENNE

FILS ET CABLES ELECTRIQUES
ISOLATION PLASTIQUE TOUTES SECTIONS

MODELE DEPOSE BREVETE

Cest un 6 lampes

® Coffret trés grand luxe
bois avec motifs acétate
moulés et dispositif

® 4 gammes dont 2 OC se-
mi-étalées 13 a 50 m.

@ Contre-réaction 4 posi-
tions.

® Haut - Parleur spécial,
haute fidélité.

acoustique nouveau.

® Position irclinée du ré-
cepteur facilitant la
lecture et I'effet directif
sonore.

® Choix de 4 teintes sé-

lectionnées : noyer, sy-
comore, macassar ou
palissamdre.

® Le moins cher des ap-
pareils de luxe dans sa
catégorie.

® Marge bénéficiaire im-
portante pour MM. les
revendeurs.

@® (Eil cathodique fixé obli-
quement 3 l'avant supé-
rieur du coffret, faci-
litant la visée.

® Trés grand cadran avec

allumage séparé de cha-
que gamme

VENTE A CREDIT
Une vraie nouveauté
Une vraie garantie de succes !

Agents et Représentants acceptés pour diverses régions
DOCUMENTATION SUR DEMANDE

PYRUSTELEMONDE

Ezs BUIS 145 Ys B¢ VOLTAIRE PARIS-XI¢ R0Q.19-58.
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INFORMATIONS
ECONOMIQUES

FOIRES ET SALONS

Fougeres : 31 mars-2 avril.
Toulouse 18 mars-2 avril,

Le Puy-en-Velais : Velay-Auvergne,
25 mars-3 avril.

Nantes (Loire-Inférieure) : 6 au
17 avril

Vimoutiers (Orne) 8 au 11 avril.

Le Havre (Seine-Inférieure) 8 au
24 avril.

VALEUR DECLAREE ET GARANTIE
DES PAQUETS POSTE

Dans le régime intérieur, dans les
relations entre la métropole y com-
pris la Corse et les départements et
territoires francais d’outre-mer, ainsi
que dans les relations entre ces mé-
mes départements et territoires, la 1li-
mite de garantie et de déclaration
des valeurs contenues dans un méme
paquet-poste clos est fixée & 20.000 fr.

Les documents dépourvus de valeur
intrinséque expédiés par la poste peu-
vent faire 'objet d’une déclaration de
valeur correspondant aux frais de
remplacement desdits documents et
limitée au maximum de 20.000 fr.

D. 23-2-50, J.O. 1-3-50, p. 2382.

COMMERCANTS AVISES :

I1 est bon de suivre la législation
économique, fiscale et sociale,

FRANCAIS LUCIDES :

Il est bon de suivre les grands pro-
blémes économiques et d’en tirer pour
vous des conclusions pratiques.

Dans ces deux taches:
MEMENTO et REVUE D’ACTUALITE
(S.E.D,)
seront vos collaborateurs de chaque
Jour.

SOCIETE DETUDES ECONOMI-
QUES ET DOCUMENTAIRES, 23, rue
de «Constartinople, Paris (8%). Télé-
phone : LAB. 13-14,
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UESTIONS

PROFESSIONNELLES

ORGANISATION
POUR LE RESPECT DES CIRCUITS
NORMAUX ET TRADITIONNELS
DU COMMERCE
COMMUNIQUE DE FEDETAIL
21, rue du Chateau-d’Eau,
PARIS (X°) (BOT 17-15)

COMMERCANTS
RADIO-ELECTRICIENS

Les économats, les fausses coopéra-

tives veulent vous faire disparaitre.

Ils n'ont pas les mémes charges fis-
cales que vous et ils utilisent d’autre
part les locaux, le personnel et sou-
vent les transports des entreprises ou
administrations.

Comme ils sont approvisionnés par
certains de vos fournisseurs, avant
toute commande a ceux-ci, demandez
donc a leurs représentants qui vous
visitent de vous présenter la carte
FEDETAIL qui prouve qu’ils respec-
tent les circuits normaux et tradition-
nels du Commerce,

S’ils n’en sont pas munis, , écondui-
sez-les sans hésitation.

STATISTIQUE
DES POSTES DECLARES
AU 31 DECEMBRE 1949

Le total des postes déclarés s'éle-
vait au 31-12-49 a 6.421.106 appareils
pour 12.916.506 foyers (recensement au
31 mars 1946).

La densité radiophonique moyenne
est de 49,71 0/0 contre 41,62 0/0 au
31-3-1946).

Les plus fortes variations positives
ont été constatées dans les départe-
ments suivants :

Meurthe-et-Moselle, 64,64 0/0 au 31-
12-49 contre 44,64 0/0 au 31-3-46 ; Ar-
dennes, 63,96 0/0 au 31-12-49 contre
34,13 0/0 au 31-3-46 ; Vosges, 54,52 0/0
au 31-12-49 contre 37,46 0/0 au 31-3-
46 ; Meuse, 53,04 0/0 au 31-12-49 con-
tre 37,71 0/0 au 31-3-46.

Par contre, les départements sui-
vants sont en régression :

Bouches-du-Rhone, 4445 0/0 au 31-
12-49 contre 45,19 0/0 au 31-3-46 ; Var,
39,79 0/0 au 31-12-49 contre 37,46 0/0
au 31-3-46 ; Calvados, 38,69 0/0 au 31-
12-49 contre 40,32 0/0 ; Corse, 14,91
0/0 au 31-12-49 contre 15,70 0/0 au 31-
3-46.

Les départements dans lesquels la
densité radiophonique est la plus for-
te sont les suivants :

Rhoéne, 69 0/0 ; Meurthe-et-Moselle,
64,64 0/0 ; Ardennes, 63,96 0/0 ; Seine-
et-Marne, 62,80 0/0 ; Bas-Rhin, 62,72
pour cent ; Pas-de-Calais, 61,96 0/0 ;
Nord, 61,16 0/0 ; Doubs, 59,90 0/0 ;
Paris, Seine, et Seine-et-Oise, 69,86
pour cent.

NOUVEAUX EMETTEURS
FRANCAIS

Récemment ont été mis en service
trois émetteurs de 1 kW a Nancy
(1.068 kHz), Bordeaux (1.348 kHz) et
Marseille (1.068 kHz).

A Paris, un émetteur & modulation
de fréquence de 0,25 kW est entré en
service expérimental sur 99 MHz.

BANQUET PROFESSIONNEL

A lissue du Salon de la Piéce Dé-
tachée, le Comité du Salon a bien
voulu inviter les représentants du S.
N.C.R.A. au magnifique banquet de
cléture qui a eu lieu le 9 février der-
nier dans les salons de I’hdotel Geor-
ges-V a Paris.

M. Vedovelli, président de la Com-
mission de la Piéce détachée au S.N.
I.R. a exposé la trés belle réussite de
ce Salon.

Il a successivement donné la parole
a4 MM. Guillemant pour les postes,
Jean Peyron pour les tubes, le prési-
dent du S.N.ILR., M. Damelet pour
toute la corporation et la conclusion
fut tirée par M. Bellier, directeur des
Industries Mécaniques et Electriques.

Si la Technique
vous intéresse

ABONNEZ-VOUS a:
LA RADIO 725!
PROIFESSi@NINIELILIE
® SPECIMEN SUR DEMANDE e
E.T.P.

81, rue de la Pompe - PARIS (XVI°)




45,AV. PASTEUR
MONTREUIL (sEInNE)
TEL.AVR.20-13 & 14

:
{

3 graissage de tube automatique
ot étanchéité garantie
Breveté S.G.D.G.

CONSTRUCTEURS - REVENDEURS...
En utilisant I'antenne " SYMA "

C'EST LE MAXIMA DE GARANTIE
Plus d'antenne restant
coincée, grace au bain
d'huile parmanent assurant
un coulissage
parfait des tubes
ETANCHEITE ABSOLUE
GARANTIE APRES ESSAIS
D'IMMERSION TOTALE
DE 24 HEURES

C'EST UNE PRODUCTION
DE LA

sanl SYMA

89 RUE 8§ MARTIN _PARIS &
Tel : ARC. 53+ 42°

® 5 Lampes Rimlock (alternatif 25 ou 50 périodes).

@ 3 g. d’ondes (étalonnage suivant le plan de Copen-
hague).

@ Moyennes fréquences sur nouveau standard de 455-Ke.

@ Sensibilité 10 ou 20 Microvolts. Excellente sélectivité.

@ Grand cadran miroir 3 couleurs (étalonné suivant
le plan de Copenhague).

@ H.P. & aimant permanent ticonal.

@® Luxueux coffret en ronce de noyer avec appliques.

& Dimensions : 500 X 210 X 270.

AVEC NOTRE NOUVEAU
MODELE CONFORME
AU PLAN DE
COPENHAGUE

«“DAUPHINE?”

Un poste de grande marque
a un prix exceptionnel !..

RADIO

S— 70-72, RUE MARCEAU — Montreuil (Seine) — Tél. AVR.19-90 (5 lignes groupées)
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Chapitre VIII

DISPOSITIFS
ELIMINATEURS DU SON
DANS LE RECEPTEUR D’IMAGES

1) Intérét des montages
éliminateurs

Dans tout récepteur d’images, la
sélectivité est faible, ceci étant une
de ces principales caractéristiques en
vue de lobtention d’une image dé-
taillée. Dans le cas de l’émission ac-
tuelle & 441-455 lignes, on sait que la
fréquence porteuse de l'image est de
46 Mc/s et celle du son, 42 Mec/s. La
largeur de bande du récepteur d'image
s’étend entre 42,5 et 49,5 Mec/s, si I'on
recoit les deux bandes latérales, ou
entre 46 et 49,5 Mc/s environ, si l'on
ne regoit qu'une seule bande latérale.

oy 7
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Pour éviter l'intrusion du « son » dans
I « image », on réalise actuellement
presque tous les récepteurs d'image de
facon que seule la bande latérale su-
périeure (46 a 49,5 Mec/s). la plus
écartée de 42 Mec/s, soit regue. De
cette fagon, non seulement I’élimina-
tion du son est facilitée mais on éco-
nomise aussi du matériel, car un am-
plificateur HF ou MF ayant une
bande passante de 3,5 Mc/s nécessite
moins de lampes qu'un amplificateur
& bande deux fois plus large.
Malgré la suppression de la récep-
tion de la bande 425 & 46 Mc/s,
I’émission de son n’est pas compléte-
ment rejetée, et des dispositifs élimi-
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nateurs sont le plus souvent néces-
saires. 8i l'on ne faisait rien pour
empécher 1l’émission de son de par-
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venir jusqu’a la détectrice, celle-ci per-
turberait non seulement I'image, mais
aussi la synchronisation.

2.) Montages série
et montages paralléle

Tous les radiotechniciens connais-
sent les filtres d’antenne destinés &
arréter des émissions seffectuant sur
la fréquence moyenne ou encore des-
tinés & supprimer une émission locale
puissante., Des dispositifs éliminateurs
de son peuvent étre réalisés suivant
les mémes principes. On peut ainsi
imaginer des montages d’arrét, ou
des montages absorbants, ou paralléles.
Des combinaisons de ces montages sont
encore possibles.

La figure VIII-1 montre un mon-
tage série trés simple identique a
celui que l'on adopte en T.S.F.

Le circuit LC est accordé sur la fré-
quence du son, c’est-a-dire sur 42Mc/s.
Le transformateur T a le secondaire
L, accordé sur la bande 46 & 49,5 cor-
respondant & l'image. Le circuit L.C,
est amorti par R, de fagon que l'on
obtienne la large bande désirée. Par
contre, on réaiise LC avec le mini-
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mum de pertes, de fagon que l'accord
s.ui)r1 42 Mc/s soit aussi pointu que pos-
sible.

Dans ces conditions, I'lmpédance de
’ensemble LC est trés grande a
42 Mec/s et de plus en plus faible &

* mesure que la fréquence differe de

42 Mec/s. On comprend alsément que
les courants ayant une fréquence
comprise entre 46 et 49,5 Mc/s pas-
seront facilement & travers LC, tan-
dis que les courants & 42 Mc/s
seront arrétés. Cette élimination du
son sera d’autant plus efficace que
le circuit oscillant LC sera moins
amorti. Ce montage est un dispositif

série. On peut le modifier, comme
le montre la figure VIII-2. Dans
ce schéma, le circuit ILC n’est

plus en série avec L,C,;, mais couplé
trés fortement & une bobine L’. Si
LC est accordé sur 42 Mc/s, il y a
absorption de I'énergie correspondant
a4 42 Mc/s, Le circuit LC, étant indé-
pendant dans une certaine mesure,
sera moins amorti que celui de 1la
figure %arécédente et par conséquent
plus efficace.

Un autre avantage de ce montage
consiste dans la possibilité de réa-
liser une entrée de récepteur de son.

Il suffira simplement de connecter le
point M & la grille de la premiére
amplificatrice HF (ou de la modula-
trice) du récepteur de son. On aura
réalizé ainsi une entrée commune
image-son, avec une seule antenne et
avec élimination du son dans le ré-
cepteur dimage. Un montage série
peut étre disposé entre desux lampes
HF ou MF d'un récepteur d’image.

La figure VIII-3 montre le circuit
LC disposé en série avec le conden-
sateur de liaison C’ des deux lampes
HF ou MPF. Ici le générateur de HF,
qui était l'antenne dans la figure
VIII-1, est remplacé par la lampe V,
Le circuit LC laisse patser le courant
a fréquence vidéo et s’oppose au cou-
rant & fréquence « son », soit 42 Mec/s.

Dans certains montages, l’ensemble
LI_CIR, se trouve dans le circuit de
grille de V,, tandis que R, est placée -
dans le circuit anodique de V,. Le
fonctionnement est exactement le
meme. {

Le schéma VIII-3 peut étre amé-
lioré en le modifiant comme le montre
la figure VIII-2. Dans ce cas, on rem-.
place LC par un primaire L’ auquel
on couple LC. Un montage paralléle
est représenté sur le schéma de la
figure VIII-4. Le circuit oscillant pa-
rallele L,C, est accordé sur la bande
image et le circuit série LC sur la
fréquence du son (42 Mc/s). Le con-
densateur C est variable entre 2 et
20 pF, de facon & ajuster exactement
la. fréquence de résonance. La prise
sur L, est effectuée & environ 1/4 du
nombre de spires. & partir de la masse.

Ce montage est particuliérement
conseillé. On peut le réaliser dans les
liaisons entre la premiére et la se-
conde lampe HF (ou MF) et entre
la seconde et la troisidme lampe HF
(ou MF') du récepteur d’image.
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Il est possible aussi d' « extraire »
la tension amplifiée & 42 Mc/s et de
T'app.iquer a l'entrée du récepteur de
son. La figure VIII-5 montre les trois
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premiéres étages d’'un amplificateur
HF & circuits décalés muni d’élimi-
nateurs de son basés sur le montage
de la figure VIII-4 et comportant éga-
lement 1’ « extraction » du « son »
vers le récepteur correspondant.

RE DE TELEVISION

NOS PRECEDENTS NUMEROS)

vent étre disposés dans les circuits de
cathode ou d’écran. Leur fonctionne-
ment est basé sur la contreréaction qui
se produit a la fréquence de l'émission
de son.

La figure VIII-6 montre un dispo-
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Les valeurs des éléments sont: R
=] R, = 4000 Q, 2 =Re =Ry
=140Q, R;,=10000Q, R,=R,=1000Q,
=R, =2000Q, R, =10000Q, C,=C;
= C, = 5000 pF mica, C,=0C;=2000pF
mica, C; = C,; = 2000 pF mica, C, = C;
= 250 pF' mica, C = C’ = variables ou
ajustables au mica 2-20pF, C,, = 100 pF
mica, V,=V,=V,=EF42 HT = 240
& 270 V., Le point X doit &tre relié a
la grille de la premiére HF du récep-
teur de son. On régle C de fagon que
la réception du son soit la meilleure,
et C de fagon que le « son soit éli-
miné le plus possible de I'image.

Les bobines L,, L, et L, comportent
5,6 spires de fil 0,8 mm de diamétre,
bobiné sur un tube de 14 mm de dia-
métre extérieur, au pas de 0,8 mm.
Fil émaillé, Prises & 1 spire & partir
de la masse. La bobine L, doit étre
accordée sur 46 Mc/s, les bobines L., et
L, sur 49,5, et la bobine L, non figu-
rée sur le schéma, sur 46,5 Mc/s,

Les bobines L et L’ comportent
12_ spires de fil 0,8 mm émaillé, bobi-
nées sur un tube de 12 mm de dia-
meétre extérieur, longueur du bobinage
23 mm, accord, avec C ou C’ sur
42 Mc/s.

On peut disposer un circuit élimi-
nateur également dans l’élément de
liaison entre V, et la détectrice sui-
vant le méme schéma que celui de
I’élément de liaison entre V, et V,.

3.) Eliminateurs
a contreréaction

Des dispositifs éliminateurs peu-

sitif éliminatsur dans le circuit catho-
dique d'une lampe HF.

I1 est clair que l'impédance maxi-
mum du circuit cathodique a lieu a
la fréquence sur laquelle est accordé
le circuit parallele LC. Si on accorde
LC sur 42 Mc/s, 'amplification de la
lampe sera minimum & cette fré-
quence et par conséquent 1’émission
de son sera é€liminée dans une cer-
taine mesure, La prise a été faite en
vue de diminuer l’amortissement de
LC par Rx.

L’ « extraction du son » est possible
avec ce montage. Il suffira de relier
le point X & la grille de la premiére

30 "\
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HF du récepteur de son par linter-
médiaire d'un condensateur de faible
valeur, par exemple 50 & 100 pF au
mica.

Un montage analogue peut étre réa-

lisé dans le circuit d’écran, comme le
montre la figure VIII-7. Au lieu de
relier directement & l'écran le point
commun de C, et R, élément de
découplage, on intercale dans le . fil
de liaison le circuit oscillant LC ac-
cordé sur 42 Mec/s. Le découplage
d’écran devient inefficace a cette fré-
quence pour laquelle LC présente une
impédance maximum. L’amplification
est donc diminuée a 42 Mc/s, ce qui
permet d’obtenir I'élimination désirée.

4.) Eliminateurs
en moyenne fréquence

Il est également possible d'éliminer
la tension MF correspondant & I’émis-
sion de son, dans les amplificateurs
MF d’image, de méme qu’il est facile
d’obtenir l’extralction du son.

Soit, par exemple, un amplificateur
MF accordé sur la bande comprise
entre 9 et 13 Mec/s, ce qui correspond
3 une fréquence médiane de (9 + 13)/2
= 11 Mc/s.

Le circuit modulateur et HF sont
accordés sur 46 a 50 Mc/s, soit une
fréquence médiane de 48 Mc/s.

L’oscillateur est accordé sur 48 + 11
— 59 Mc/s ou sur 48 — 11 = 37 Mc/s.

Si f = 59 Mec/s, par exemple, I’émis-
sion de son & 42 Mc/s donne lieu a
une MF de 59—42 =17 Mc/s, qui
peut étre encore amplifiée faiblement
par les étages MF accordés sur la
bande 9 & 12 Mc/s. Dans ce cas, on
réalisera des circuits €éléminateurs de
son accordés sur 17 Mc/s et établis
suivant les mémes schémas que ceux
décrits précédemment pour la HF.

Si h = 37 Mc/s, on obtient avec
I’émission de son une MF de 42— 37
=5 Mec/s. Si 'ampli MF laisse passer
cette fréquence, on établira des cir-

\_ FieVIL-7

.

cuits éliminateurs accordés sur 5 Mc/s.

I1 est évident que les circuits a
17 Mc/s ou & 5 Mc/s peuvent servir
pour extraire la MF de son de l'am-
plificateur MF d’image et de l’appli-
quer a lentrée d'un récepteur de son
ne comportant & l'entrée que I'ampli-
ficateur MF.

C'est une forme particuliére de ré-
cepteurs image et son, avec dispositif
de changement de fréquence commun.

Il est préférable de n’utiliser les
dispositifs éliminateurs qu’en vue de
I’élimination de I’émission de son. Dans
le cas de superhétérodynes, les conden-
sateurs variables, comme C de la fi-
gure VIII-4, peuvent &tre conjugués
de facon que ’on puisse les régler en
vue de l'accord exact des circuit LC.

M. LEROUX.
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AUX ARTS

Organisez la vente des g

CUISINIERES ~ REFRIGERAT

1 — Les cuisiniéres électriques

CLIENTELE

Une premieére sélection est donnée
par le branchemant de force nécessaire
pour la plupart des cuisiniéres. Vous
prospacterez donc, en premier lieu,
ceux qu disposant déja d'un tel bran-
chement pour leurs ateliers, Mais il
exicte maintenant des cu.siniéres ionc-
tionnant sur courant lumiére et fonc-
tionnant par accumuiation avec ré-
glage progreassif, four spacieux et
chauffe-eau combiné qui d.stribue &
75° dans toute la cuisine (14) et des
cuisin.cres mixtes eiectrici.e-gaz-bu-
tane-charbon (17). Sur le courant lu-
mi.re vous pouvez placer des Té-
chauds : réchaud pour 5 amperes avec
résistance blindés (1), réchaud-gril &
deux fins (2), réchaud a résistance
interchangeable par balonnette (11),
réchaud & résistance protégée (15).

TECHNIQUE

Les réchauds ont généralement des
résistances protégées sous tube métal-
lique spiralé. Sur les cuisiniéres, on
trouse d’épaisses plaques chaufifantes
de fonte, parfeis interchangeables par
broches ou couteaux et des foyers &
feu vif qui sont & la mode, présentent,
dz2s avantages de rapidité mais peu-
vent perdre ces avantages si elles se
déforment & la chaleur. La plupart
des cuisiniéres modernes ont un « feu
vif » car il y a maintenant des résis-
tances protégées qui tiennent bien au
rouge vif !

ARGUMENTS DE VENTE

La cuisiniéere a accumulation (14) a
un four trés progressif et se rit des
pannes de courant (annoncées par
avance!). L'intérét dzs solutions mixtes
est. évident, surtout pour les campa-
gnes (17). Sur le branchement force
on p3ut installer des cuisinidres de
composition trés confortable et méme
des blocs de cuisine avec cuisiniére,
meubles et tables en toéle d'acier as-
semblés sans outil qui sont le dernier
cri du progrés et économisent les pas
de la ménagére (28). Mais la .solution
colite encore cher et nous placerons
plus souvent : Ia cuisinidre mixte élec-

(Voir tableau page 63)
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tricité-gaz (5), lautomatique avec
thermostat (5), la cuisiniére a cotés
amovibles avec four et trois feux viis
(24) et méme la cuisiniére de luxe
avec 3 plaques et deux fours (25) ou
la cuisiniére pour le « bloc » futur
avec panneau de bord contre le mur
(27). Nous trouvons aussi un ensemble
cuisiniére-réfrigérateur avec réglage
thermostatique (23) qui ferait sourire,
& tort, les humoristes chansonniers...

Malgré l'augmentation des tarifs
électriques, 91 0/0 dess contrats « cui-
sine » ont été maintenus et ds nou-
veaux contrats sont signés mainte-
nant. Pourquoi les usagers acceptent-
ils une dépense de consommation qui
peut atteindre le double de celle du
gaz pour un méme chauifage ? C’est
d'abord parce qu’ils y trouvent un ai-
mable sentiment de confort, de bien-
étre et de régularité d’emploi. On peut
enfin préparer la cuisine sans maux
de téte et mijoter les plats ou rétir
suivant les plus anciennes traditions
culinaires, La France est le pays du
bien manger et cet argument est d'un
grand poids. Nous donnons la-dessus
des lecons & .tous les pays civilizés'!
C'est aussi le pays du bien boire et les
réfrigérateurs permettent de boire
frais... et sec! Mais 14, nous n’avons
pas besoin d’insister : bordeaux, bour-
gogne, ccgnac, champagne et apéritifs
francais s’exportent bien et il nous reste
encore assez pour notre usage.. mo-
déré !

2 — Les réfrigérateurs
de ménage

CLIENTELE

Dans les villes ou le ravitaillement
est facile et presque quotidien, nous
trouvons actuellement les réfrigéra-
teurs en plus grand nombre en raison
des facilités de conservation qu'il offre
et de la variété qu'il apporte dans les
menus en toutes saisons. Dans les
campagnes oll certains éléments du ra-
vitaillement ne sont disponibles qu'une
ou deux fois par semaine les réiri-
gérateurs seraient encore plus utiles.
En été. la fabrication de glace ou d’en-
tremets glacés, application un peu
plus luxueuze, est généralement trés
goltée, La clientéle n’est donc limitée

=
® Au Grand Palais, le Salon des Arts mén
nidres, les réfrigérateurs et les machines a
large public, encore « non équipé »,

® Les industriels ont beaucoup dévelorpé
sement leurs prix car ils ont compris que la
tive, leur assure, quand m:ime, un marché i

@ Qui connait bien les avaniages de I'électr
bien placé pour convaincre la clientéle qu’e

® Ces ventes exigent donc une recherche ¢
cherche qui permet de « fractionner » le fi1
et de profiter du crédit éventuel ds fabrican

® Ne dites ras, surtout : « Je n’ai pas de «
faut des mises de fonds trop larges », avan
persévérance, et vous aurez bientdot des her
et vous en assurerez l’entretien, d’oit vous 1
vente... C'est un trés bon placement !

que par le prix d’équipement. Or, les
prix ont plutdét baissé et le crédit est
généralement accordé. Il existe main-
tenant des réfrigérateurs sér.eux fonc-
tionnant sur courant lumiére.

TECHNIQUE

Un groupe moteur-compresseur a
graissage spécial comprime un fluide
gazeux: anhydride sulfureux, chlorure
de méthyl au fréon, puis, le gaz en se

Vue générale du Sal



MENAGERS

ands serviteurs du foyer

RS —~ MACHINES A LAVER

1950 vient de démontrer que les cuisi-
exercent un attrait général sur un trés

brications cetie année, étudié soigneu-
tion du courant... malgré sa cherté rela-
iste.

ur les autres formes d’énergie se trouve
it inclure ses services dans son budget.

clientéle faite sur le plan régional, re-
1ent important de ce genre d’entreprise

pour des appareils importants ! » « Il
sir étudié votre clientéle. Faites-le, avec
surprises : vous vendrez des appareils
le sérieux bénéfice sur le chiffre et la

détendant absorbe la chaleur am-
biante, produit donc du froid. Dans
d’autres appareils, un mécanisme
d’échange d’énergie un peu plus com-
pliqué :” I'absorption produit aussi du
froid sans moteur ni compresseur, Les
deux techniques sont maintenant par-
faitement au point et les différences
entre appareils proviennent surtout du
fini mécanique ou de la qualité de ma-
tiére, ce qui rend l'appréciation diffi-
cile sans essais... prolongés.

Arts Ménagers

ARGUMENTS DE VENTE

La capacité en litres ne signifie pas
grand’chose : une armoire de 190 li-
tres peut étre insufrisante pour une
famille de trois gros mangeurs et
consticuer, au contra.re, une dépense
exagérée pour une famille de cing
personnes « normales ». On trouve de
petites armoires bien congues avec
thermostat, dégivreur, compresseur
silencieux, casier a bouteilles (20) ; des
armoires galbées 150 litres avec ther-
mostat congélateur auiomatique, etc.,
compresseur robuste sur courant lu-

miére (21) ; des modeéles plus luxueux

encore avec groupe hermétique com-
presseur, armoire 240 litres et grais-
sage sous pression, dégivreur, congé-
lateur, ete. (27) ; un appareil de froid
ménager fonctionnant par absorption,
80 litres, consommation 150 W dont
il existe meme un modele adapué pour

la vie coloniale (29) et pour les ama-

teurs sérieux, un bar de salon réfri-
gérateur, meuble verni avec bouteilles
et étagéres a verres cachant dans ses
flancs, le réfrigérateur consommant
135 W (33). Boire un petit coup, c’est
agréable... et en été, cest doux,

D’autres réfrigérateurs comprennent,
en plus des avantages cités, la fabri-
que de glace en morceaux : armoire
150 litres avec congélateur pour 8 li-
tres, 2 kg de glace par cycle (34), ar-
moire 140 litres avec évaporateur,
compresseur & un seul cylindre et fa-
brique de glace (32) ; armoire 120 li-
tres, 0,66 kg de glace par cycle, avec
éclairage, etc. (35) ; armoire 190 litres
avec hydrateur & légumess. Compres-
seur & fréon et frigostat qui corres-
pond aux bezoins normaux d’une
frande famille (36).

Drailleurs l'expérience a montré que
les débuts du client sont généralement
modestes. Méme s’il dispose de moyens
importants, il n’achéte pas de suite
une armoire d'un haut prix mais il y
est souvent conduit par la suite, lors-
qu’il est bien pénétré de tous les avan-
tages du service réfrigération dans
son foyer. Dans ce domaine vous avez
donc avantage & conseiller le client
au misux de ses intéréts et a suivre
une marque justifiant cette irrépro-
chable confiance. Ces marquss sont
de nos jours suffisamment nombreuses

et la vente des réfrigérateurs, spécia-
lement & crédit, s'est trouvée ainsi
grandement facilitée par les progrés
techniques communs ec 'éducation du
public qui devine enfin l'utilité mani-
feste de l'armoire qui conserve tout &
point, rembourse son prix d’achat en
2 ou 3 ans par les pertes qu’elle évite
et récompense pefits et grands.. par
2s cremes glacées en été, des fruits
hydratés en hiver...

Machines a laver

CLIENTELE

Des trois grands serviteurs, c’est en-
core la machine & laver qui s’adressze
& 'la clientele la plus large. Est-il une
corvée plus rebutante pour les ména-
géres que la lessive.. surtout celle des
grandes piéces: draps, etc.. Réduire
des 2/3 le temps qu'elles y passent est
déja joli, mais il est encore plus sé-
duisant de faire la lessive en pressant
quelques boutons. La lessive en robe
de soirée (voila ce que promettent et
‘tiennent) les récentes machines & laver
automatiques. Les machines non en-
tierement automatiques simplifienc suf-
fisamment la tache sans colter aussi
cher et sont donc faciles & vendre a
toutes les ménagares, méme si elles
dispozent d’'une bonne ou d'une femme
de ménage. Toutes les machines de
ménage utilisent le courant lumidre.

TECHNIQUE

Un agitateur & pales ou en hélice,
rotatif ou alternatif, placé en divers
points de la cuve chauifée suivant les
marques, ou une double cuve avec pa-
nier oscillant et pompe & eau chaude.
Les techniques sont diverses, l'essen-
tiel étant quz le linge ne souffre pas.
Le tambour est tantét vertical, tan-
tot incliné, souvent protégé par un
hublot. On emplit de linge, on fait
chauffer I’'eau, on verse le savon e€n
poudre puis on met en route, L’esso-
rage est parfois combiné comme troi-
siéme opération ou pratiqué dans une
esioreuse séparée, Une lessive qui de-
mande six heures de travail avec la
lessiveuss ordinaire peut étre compleée-
tement terminée en 1 h. 30 avec 'équi-
pement !

(Suite page 63/
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L’EDITION 1950 A PARU

CONSIDERABLEMENT AUGMENTEE,
ELLE SERA POUR VOUS UN VERITABLE
OUTIL DE TRAVAIL, CAR ELLE CONTIENT :

1o L'ENl{MERATlON COMPLETE DE TOUTES LES PIECES
DETACHEES, ACCESSOIRES, APPAREILS DE MESURES ET
" DE SONORISATION.
2° TOUS LES PRIX CORRESPONDANTS POUR L'ACHAT
EN GROS ET LA VENTE AU DETAIL AINSI QUE TOUS
LES AUTRES PRIX INDISPENSABLES CONCERNANT :
DEPANNAGE, LOCATION D'AMPLIS, etc... etc...

3° DES SCHEMAS DE MONTAGE AVEC PLANS DE CABLAGE
DE RECEPTEURS ET AMPLIS.

40 UN SCHEMA AVEC PLAN DE CABLAGE D/UN
RECEPTEUR DE TELEVISION UTILISANT AU CHOIX
LES TUBES DE 22 ET 31 CENTIMETRES.

50 UNE DOCUMENTATION TECHNIQUE COMPLETE SUR
TOUTES LES LAMPES, Y COMPRIS LES NOUVEAUX TYPES
AMERICAINS ET EUROPEENS.

C'EST EN RESUME...
L’OFFICIEL DE LA RADIO

QUI, EN PLUS D’UNE DOCUMENTATION
TECHNIQUE TRES IMPORTANTE, VOUS FERA
CONNAITRETOUSLESPRIXOFFICIELSDESTRAN-
SACTIONS DANS LE COMMERCE DE LA RADIO

Cet ouvrage de 232 pages, abondamment illustré, format
145X250 mm., qui sera pour vous un instrument de travail de
tout premier ordre, vous sera adressé contre la somme de

(C.C.P. PARIS 1534-99) 200 FRANCS

ZESN
A\

REMBOURSABLE A LA PREMIERE COMMANDE

LE MATERIEL
SIMPLEX

&, RUE DE LA BOURSE

N/

SIMPI/.EX PARIS (27) - TéL : RIC. 62-60 J

en 1912 comme en 1950

BIRUM 5

BIRUM 50 estd’'un maniementsimple

BIRUM 50 est odapté aux besoins
frangais.

BIRUM 50 nettoie sans usure.
BIRUM 50 est d’un entretien nul.
BIRUM 50

PARIS-9*

Voyez égalément leur nouvelle création :
’ : LE . “DISPOSITIF CIREUR” BIRUM

R. L. Dupuy

Vous vous intéressez a :

L'ELECTRICITE

Lisez donc :

fLeMON IR Ly
Mty prmtTRICITE S
SPECIMEN SUR DEMANDE

E.T.P. - 81, Rue de Ia Pompe - PARIS-XVI®




AUX ARTS MENAGERS

ARGUMENTS DE VENTE

En dehors du temps gagné, la plus
ou moins grande automaticité justifie
les différences de prix; ceux-ci s’éche-
lonnent de 12.000 a 160.000 fr.! Voici
les caractéristiques des principales ma-
chines :

Brasseur hélicoidal, 2,5 kg de linge
sec en 15 minutes, vidange automa-
tique, chauffe de l’eau par 1.500 watts,
moteur 1/4 CV (81).

Agitateurs soulevant le linge et le
brassant, avec essoreuse centrifuge
combinée (40).

Machine & opérations minutées, ar-
réts automatiques et avertisseur so-
nore. Fonctionne sans surveillance.
Capacité : 45 litres (44).

Machine & tambour incliné avec hu-
blot vitré, 4 kg, automatique méme
pour I'ébullition par 4 poussoirs (83).

Lessiveuse & moteur d'un prix trés
modique, 70 litres. Moteur au-dessus
du couvercle. Turbine grande vitesse.

Non automatique mais bon mar-
ché (48).
Machines faisant lessiveuse, esso-

reusze et méme rouleau (42) (45).

Machine (importée), comme les pré-
cédentes, mais alimentée par mono-
phasé 150 watts (49).

Agitateur 3 pales. Cuve pour 15 kg-
heure. Chauffage 3.000 W. Essoreuse
séparée compléte (41).

Machine & deux cuves superposées
a panier rotatif avec pompe et tuyau
de communication, avec moteur, trés
bien étudiée (53).

Automatique, traite fermée 4 kg de
linge en 50 minutes, licence U.S.A. (43).

Machine automatique : lave, rince,
essore et.. fait la vaisselle.

Agitateur au bas de la cuve (46).

Automatique, traite fermée 5 kg de
linge, toutes les opérations sont sui-
vies sur un tableau de bord (47).

Automatique recoit le linge et le
savon en poudre, Il suffit de brancher
le contact et, 55 minutes plus tard,
la machine s’arréte, lessive terminée
(50). ;

Conseils pratiques
pour la prospection

D’abord réunissez la documentation
illustrée sur les appareils qui vous in-
téressent. Vous pouvez le faire d’une
facon pratique et peu coiiteuse en
nous retournant le bon de documen-
tation ci-apreés.

Etahlissez alors la liste des princi-
paux clients qui disposent d’un bran-

chement force et envoyez-leur une cir-
culaire que les fabricants vous aide-
ront & illustrer.. d'un cliché de cui-
siniére, de réfrigérateur et de machine
& laver. Les frais de cliché ne sont
pas trés élevés, I'imprimeur local s’en
chargera.

Vous direz dans cette circulaire que

vous pouvez étudier toute installation .

de cuisiniére, de réfrigérateur, de ma-
chine & laver des modeles les plus ré-
cents du Salon des Arts ménagers.
Vou offrez ainsi la vente et l'instal-
lation, le branchement. Pour commen-
cer, les figures des catalogues peuvent
suffire, vous prenez des commandes
fermes... Equipez-vous progressivement
pour assurer l'entretien.

(SUITE DE LA PAGE 61)

Si vous avez décidé de faire mieux
encore, l'idéal serait de présenter tous
ces appareils en fonctionnement dans
une cuisine-modele installée... dans
votre boutique. Le premier stratagéme
vous conduira d’ailleurs au second,
plus confortable, lorsque vous dispose-
rez du financement nécessaire et de la
conviction pour l'engager.

Dans un cas comme dans lautre,
tenez vos fiches d’adresses en bon
ordre et prospectez avec méthode. Le
suceés et.. le Salon des Arts ména-
gers, en réduction, chez vous, sont au
bout de vos efforts...

R. Ar.
(A suivre.)

GRATUITEMENT A NOS LECTEURS

Nous nous chargeons de vous expédier la documentation des exposants
du Salon des Arts ménagers.
@® A la suite de la description de chaque nouvel appareil ménager dans lar-
ticle ci-dessus, vous avez remarqué qu’il y a un numéro entre parentheéses :
il représente le constructeur, dans l'ordre du texte.
® Tous ces numéros sont repris par catégories ci-dessous.
® Il vous suffira de tracer un petit trait sur les numéres qui vous intéres-
sent et vous recevrez toutes les documentations illustrées de ces appareils.

B ECONOMIE

® Il ne vous en coiitera que le timbre a 15 fr. et 'enveloppe contenant le
bon et que vous adresserez :

Le Commerce Radio-Télévision et Electro-Ménager,
81, rue de la Pompe, Paris (16°)

a découper ou & recopier

BON POUR DOCUMENTATION GRATUITE

Adresse compléte :

Veuillez me documenter, sans engagement d’achat, sur réchauds et cuisi-
niéres électriques : (14), (17), (1), (2), @11), (15), (26), (4), (5), (24),
(25), (27), (23).

Réfrigérateurs de ménage : (20), (21), (27), (29), (33), (34), (32), (35), (36).
Machines & laver : (81), (40), (44), (83), (48), (42), (45), (49), (51), (53).
Machines automatiques : (43), (46), (47), (50).

Signature :
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H.F. incorporé rement finis livrés avec

Le modéle HF prévu avec photos d'artistes ou

d ! dR' ‘I B ; :hromcsC‘ h bl
pour lampes Rimlock, octa oloris : -
ou transco, permet une  POCHE (Blanc doré) 6 Bis, RUE AUGUSTE VITU
écoute  confortable de PEGA (bordeaux ou havane) PARIS 15°

RACIO-LUXEMBOURG CUIR VERITABLE (gris, vt 7L : VAUGIRARD 0486 & 4976
dans TOUTE LA FRANCE. ou naturel)

) SUD-OUEST: 17 BIS, RUE CAFFARELLI « TOULOUSE (Hte GAR.)

Avec notre dernier modéle

“ETOILE”

CONFORME AU PLAN DE COPENHAGUE

Récepteur de grande marque a un prix le plus étudié !

@ 5 Lampes Rimlock (alternatif 25 ou 50 périodes).

@® 3 g. d’ondes (étalonnage suivant le plan de Copen-
hague).

@ Moyennes frégquences sur nouveau standard de 455 Ke.

@ Sensibilité 10 ou 20 Microvolts. Excellente sélectivité.

® Grand cadran miroir 3 couleurs (étalonné suivant
le plan de Copenhague).

@® H.P, elliptique & aimant permanent ticonal 12/19.

@® Luxueux coffret en ronce de mnoyer avee appliques.

@® Dimensions : 500 X 210 X 270.

70-72, RUE MARCEAU —~ MONTREUIL (Seine) — Téléph. AVR. 19-90 (5 lignes groupées)
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SALAIRES ET CHARGES SOCIALES

Dans le dernier Bulletin de la Fé-
dération des Syndicats et Groupe-
ments Commerciaux des Vosges, nous
relevons les indications suivantes qui
expliquent, dans un raccourci saisis-
sant, que les charges sociales totales
(incombant aux entreprises et assurés
sociaux) sg’élévent au taux exorbitant
de 45,8 0/0 des salaires réellement re-
cus par le personnel (ouvriers et em-
ployés). Le commerce ne conteste
pas Putilité de la législation sociale,
mais chacun doit connaitre les char-
ges qu’elle impose !

SUR UN SALAIRE MOYEN
DE 15.000 FRANCS

1° ’EMPLOYE VERSE
Sa part de Securite Socia-

le 6 0/0) ......c.ivevueunannn 900 fr.
2° ’EMPLOYEUR VERSE:
Sa part de Sé-
curité Soc. (6 0/0) 900 fr.
Allocat. Vieux
Travail. (40/0) .. 600 »
Allocations fa -
miliales (16 0/0) . 2.400 »
Accidents du
travail (1,5 0/0) . 225 »
Congés payés . 625 »
Taxe d’appren -
tissage (0,40 0/0) 60 »
Impo6t cédulaire
B 0/0) .sizsemmes 750 »
5560 fr. 5560 »
Total ..,... 6.460 fr.
L’'EMPOYEUR PAYE
15000 -+ b5.560 = 20.560 fr.
L’EMPLOYE TOUCHE
15.000 — 900 = 14100 »
LES CHARGES
ABSORBENT 6.460 fr.

soit ‘45,8 0/0 par rapport au salaire
touché

Ces charges sont fatalement incor-
porées dans les prix de toutes choses.

NON ASSUJETTISSEMENT
A LA SECURITE SOCIALE
DES GERANTS DE S.A.R.L.
APPARTENANT A UN COLLEGE
EGALITAIRE DE GERANCE

La Cour de cassation a, par deux
arréts du 20 juillet 1949, statué ré-
cemment, mais dans des cas d’espé-
ces, sur lassujettissement des gérants
de S.A.R.L., & la Sécurité Sociale.

Dans le sens du non-assujettisse-

ment qui est adopté par le Tribunal
supréme, nous rapportons ci-dessous
pour le cas de gérants égalitaires, une
nouvelle décision de la Commission
de Sécurité Sociale de Roanne.
Attendu qu’il est constant que les
intéressés appartiennent & un collége
égalitaire de gérance puisquils dé-
tiennent & eux deux exactement la
moitié des parts sociales ;
Attendu dans ces conditions que,
s'ils n’ont pas de pouvoirs plus éten-
dus que les autres sociétés et ne peu-
vent leur imposer leur volonté, par
contre, les autres associés ne peuvent
pas davantage imposer la leur ;

SECURITE
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Attendu qu'ils ont donc un pouvoir
égal au pouvmr le plus grand dans
la société et qu en raison de l'éten-
due de ce pouvoir leurs fonctions sont
exclusives de l’état du salarié ;

Attendu qu’il y a lieu, en consé-
quence, da551mller la situation du
gérant égalitaire A celle du gérant
majoritaire et de décider que ni I'un
ni l'autre ne sont assujettis aux as-
surances sociales.

Commission régionale Sécurité
Sociale, Roanne 20 sept. 1949,

5 0/0 SUR LES SALAIRES

Un décret du 23 février 1950 (J.O.
24-2 p. 2202) stipule que, lorsque le
montant mensuel a verser par l'em-
ployeur n’excéde pas 5.000 fr., le ver-
sement peut n’étre effectué que dans
les 15 premiers jours du trimestre sui-
vant :

Si le montant mensuel est supé-
rieur & 5.000 fr., le versement doit
étre fait dans les 15 premiers jours
du mois suivant :

D’autre part si le montant trimes-
triel est inférieur a 5.000 fr, le ver-
sement peut n’étre effectué que dans
les 15 premiers jours de chaque an-
née pour l'année précédente.

Enfin si un montant trimestriel ex-
céde 5.000 fr. les sommes dues depuis
le début de l'année doivent étre ver-
sées dans les 15 premiers jours du
mois suivant.

RUPTURE
DU CONTRAT DE TRAVAIL
LICENCIEMENT ABUSIF

Ne saurait constituer un renvoi abu-
sif le licenciement d’un salarié qui a
distribué, dans les locaux de travail,
des journaux syndicaux, cette distri-
bution étant interdite par le régle-
ment intérieur.

(Arr. Trib. Civil Seine 19-7-49.)

MAINTIEN DE L’ALLOCATION
DE SALAIRE UNIQUE
AUX JEUNES MENAGES
SANS ENFANTS

L’article Ter d’'une loi du 28-2-50
maintient provisoirement en vigueur
au dela du 1-3-50 et au plus tard jus-
qu’au ler mars 1951 les dispositions
d’une loi validée du 17-11-41 étendant
I'allocation de salaire unique aux
jeunes ménages sans enfants.

(Loi 28-2-50 (Art. 1), J.0. 1-3-50,
p. 2359.)

CIALE

COTISATIONS AUX CAISSES
D’ALLOCATION VIEILLESSE
DES TRAVAILLEURS
NON SALARIES,
DEDUCTION
DES REVENUS IMPOSABLES

Un récent arrété (13-12-49 J.0, 24-12-
49) vient de rendre obligatoire 1'im-
matriculation des travailleurs non sa-
lariés des professions commerciales et

‘ industrielles aux caisses d’allocation-

vieillesse agréées. De nombreux con-
tribuables se sont posés la question
de savoir si les cotisations qu’ils doi-
vent verser & ces caisses peuvent étre
déduites de leurs revenus imposables
a la taxe proportionnelle et la sur-
taxe progressive.

Rappelons que, sur ce point, le dé-
cret du 17 janvier 1948 (art. 23) ins-
tituant une allocation de vieillesse
pour Ies personnes non salariées se
référe a l'article 68 de l'ordonnance
du 4 octobre 1945 ainsi congu : « Les
sommes qui sont versées a titre de
cotisations de Sécurité Sociale tant
par l'employeur que par le salarié
sont déduites du total du revenu de
ceux-ci pour l'assiette des impobts sur
les revenus et de l'impbt général sur
le revenu ».

Les cotisations aux caisses d’allo-
cation-vieillesse des travailleurs non
salariés sont donc déductibles dans
les mémes conditions que les autres
cotisations de Sécurité Sociale.

(Inf. S.E.D., 15-2-50.)

CONTRAT DE TRAVAIL
RECOURS DU SALARIE
CONTRE L’ACQUEREUR
ET LE CEDANT
D’UNE ENTREPRISE

1° Si, aux termes de l'article 23 du
Livre premier du code du travail, les
contrats de travail en cours sont
maintenus au cas de modification
dans la situation juridique de l'em-
ployeur, ces dispositions s’imposent a
lacquéreur de U'entreprise et non au
vendeur ; celui-ci reste libre de con-
gédier un employé avant la cession
de Ulentreprise, lorsque le licencie-
ment est justifié par une diminution
d’activité ;

2° Si, pourtant, ’employé n’a pas
été prévenu de la cession du fonds
par le cédant et n’a pas accepté de
passer au service du cessionnaire, il
lui est possible, bien qu’étant engagé
selon les termes d’un contrat a du-
rée indéterminée, de réclamer au cé-
dant le paiement de ses salaires ;

(Suite page 66)
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Sécurite Sociale

3¢ Lorsque l'acquéreur, aprés avoir
pris la direction de l'entreprise, con-
ged1e un employé, engagé avant la
cession, l'indemnité de licenciement
doit atre calculée. au profit de celui-
ci en fonction de son ancienneté
dans l'entreprise et non de la durée
de son  activité sous la nouvelle di-
rection.

(Trib. Civ. Chateau - Thierry,
1er déc. 1949. Trib. Civ. Seine 7 Jan
1949, 3 mai 1949.)

ASSOCIES NON GERANTS
D’UNE SOCIETE — SALARIES

Quel que soit le nombre des parts
du capital qu’ils détiennent person-
nellement les associés, non gérants
d'une société a responsabilité limitée,
doivent étre assimilés a des salariés
— sous réserve de l'appréciation sou-
veraine des tribunaux — dans la me-
sure, bien entendu, ou ils occupent
un emploi rémunéré au service de
la société.

La seule qualité d’associé non gé-
rant ne saurait, en effet, conférer par
elle seule celle de salarié ou assimilé
a  son détenteur.

Il n’y a pas lieu, par exemple, de
prendre en considération les liens de
parenté qui peuvent exister entre les
co-associés.

(Rép. Min. J.0. Déb. Parl. C.R.

1-3-50.)

COTISATIONS ET PRESTATIONS
AUX ALLOCATIONS
FAMILIALES

La Caisse Centrale d’Allocations fa-
miliales de la Région Parisienne (Sec-
tion générale des travailleurs indé-
pendants et employeurs) nous a adres-
sé, le 7 mars courant, la lettre ci-
apres :

Monsieur le Président,

Nous nous permettons d’attirer vo-
tre attention sur lVintérét que pré-
sente, pour les familles de travailleurs
indépendants ou employeurs de votre
profession, le bon fonctionmement de
notre Section.

Nous vous rappelons que motre but
est de verser a celles d’entre elles qui
ont au moins deux enfants @& charge
les prestations familiales et égale-
ment, dans les cas prévus par la loi,
les allocations prénatales et alloca-
tions de maternité.

Nous vous rappelons également que
le montant de ces prestations est
strictement conditionmé par celui des
cotisations que nous recouvrons et qu’il
¥y a tout avantage pour que les som-
mes que mous versons aux familles
représentent pour elles une aide subs-
tantielle sans que mous ayons & Tre-
lever le montant des cotisations, & ce
que chacun des travailleurs indépen-
dants ou employeurs ait @ coeur de
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(SUITE DE LA PAGE 65)

nous mettre en mesure, auxr moindres
frais, de recouvrer les cotisations pré-
vues par la loi.

Nous wvous précisons gquw’actuelle-
ment ces cotisations sont calculées en
fonction duw revenu des intéressés.

Ce revenu est porté a motre con-
naissance par les intéressés eux-mé-
mes et sous leur propre responsabi-
lité, sur des formules qui leur sont
fournies par nmous et qu’il leur suffit
de mous retourner.

Cing mois aprés Vexpédition des for-
mules de « déclaration de revenus »,
revenus de 1948 destinés a permettre
le calcul de la cotisation 1°T juillet
1949 - 30 juin 1950, nmous comstatons
quw’un certain nombre d’enire elles ne
sont pas encore rentrées.

Nous avons donc d@ procéder a la
taxation d’office a la cotisation mawxi-
mum pour ceux de mOS COTrespon-
dants qui me mous ont pas retourné
leur déclaration malgré nos interven-
tions.

Il me wous échappera pas que ce
procédé est onéreux et, dans une cer-
taine mesure, vexatoire, et nous pré-
férerions n’avoir pas a y recourir,

Nous pensons que, dans Uavenir, et
dans Vintérét méme de vos adhérents,
vous pourriez mous aider dans ce sens
en leur rappelant vous-méme lobliga-
tion qui leur est faite d’éire imscrits
a motre Section et de respecter les
réglements qui nous régissent, en par-
ticulier de mous adresser leur décla-
ration de revenus destinée @ nous per-
metire le calcul d’ume cotisation dont
doivent, en définitive, bénéficier les
familles de vos professions.

Nous vous serions reconnaissants de
toutes communications que vous pour-
riez adresser @& vos mandants dans ce
sens, soit directement, soit par la voie
de vos organes professionnels.

Veuillez agréer, Monsieur le Prési-
dent, Vassurance de mos sentiments
les plus distingués.

Le Président :
ILLISIBLE.

N.-B. — Nos formules de « déclara-
tion de revenus 1949 » vont éire ex-
pédiées incessamment. Nous vous
demandons d’insister pour qw’elles
nous soient retournées dés que pos-
sible et vous en remercions.

PRESTATIONS FAMILIALES
DES TRAVAILLEURS
INDEPENDANTS
ET EMPLOYEURS
DES PROFESSIONS
NON AGRICOLES

Un arrété prévoit qu’a partir du
1-10-49, les prestations familiales dues
aux travailleurs indépendants et em-
ployeurs des professions non agrico-
les, du régime général de Sécurité So-
ciale, sont calculées sur la base men-
suelle de 7.500 francs.

(Arrété 13-2-50 J.0. 15-2-50 p.1827.)

Fiscalité

REDRESSEMENT PAR LE FISC
DES ERREURS SUPPORTEES
PAR LES CONTRIBUABLES

Le ministre des Finances précise
que les instructions adressées au ser-
vice départemental des contributions
directes prescrivent une mise a jour
annuelle des réles au cours de laqguel-
le il est tenu compte notamment des
erreurs constatées. Toutefois, comme
les opérations successives nécessitées
par cette mise a jour exigent un délai
de quelques mois, d’ailleurs variable
suivant les parties du territoire, il en
résulte inévitablement que les erreurs
reconnues entre l'exécution du travail
annuel et 'émission des rbéles ne peu-
vent étre redressées que pour l'année
suivante. L’administration ne mécon-
nait pas les inconvénients de toute
nature qu’entraine pour les contri-
buables et pour 1le Trésor, quelle
qu’en soit la cause, la reconduction
dans les roéles d’'impositions injusti-
fiées, Aussi s’efforce-t-elle d’employer
en fonction des effectifs budgétaires,
les meilleurs procédés pour obtenir
Iexactitude dans 1’établissement des
cotisations. Pour ce qui est des con-
tribuables, qui n’auraient pas, malgré
leur demande obtenu qu’il leur soit
accusé réception de leurs réclama-
tions et qui, de ce fait, auraient vu
le=dites réclamations rejetées pour
cause de forclusion, il serait indispen-
sable que l'administration des Finan-
ces soit mise & méme de connaitre
les noms et adresse des intéressés
pour procéder aux enquétes nécessai-
res.

Rép. Min., J.0. Déb. Parl. 1-2-50.

DELAI DE DECLARATION
POUR L’'IMPOT SUR LES SOCIETES
1¢r AVRIL 1950

Rappelons que selon un arrété du
8-2-50 c’est le 1°t avril 1950 que les so-
ciétés qui ont clos leurs exercices en
1949 (quelle que soit la date d’arrét
desdits exercices) doivent remettre a
I'inspecteur des contributions directes
leurs déclarations fiscales pour l'éta-
blissement de 'impd6t sur les sociétés.

Que les exercices aient été arrétés
fin juin, fin juillet, fin novembre ou
fin décembre 1949, la date limite de
dépdt des déclarations fiscales de so-
ciétés est uniformément fixée au 1°F
avril 1950.

(Arrété 8-2-50, J.O. 9-2-50, p. 1591).
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CUMPAGNIE GENERAI.E DES TUBES ELECTRDNIO

124 _I130_. AVENUE LEDRU-

Une équipe de spécialistes et
techniciens expérimentés met
a votre disposition un matériel
de haute qualité...

LES TUBES
[ ] @

TUBES de réception pour 1¢r équi-
pement et dépannage :

Séries '* RIMLOCK "', Séries Européenne et

Américaine, Tubes ** Batterie "'

TUBES pour ondes courtes et
ondes trés courtes.

TUBES a rayons cathediques
pour mesures et télévision.

TUBES spéciaux pourapplications
diverses :

Tubes pour amplificateurs, cellules photo-

électriques, tubes relals, électrometre triode,

tubes stabilisateurs de tension au néon,

thermo-couples, tubes redresseurs pour ali-

mentation, etc...

LES PIECES DETACHEES

Ensembles _pour Télévision & Pro-
jection - Tourne disques changeur
automatique - Condensateurs étanches
“ CAPATROP'' - Condensateurs ajus-
tables & air - Condensateurs céramique

e p ]
négatif - Redresseurs sélénium - Quartz
Ampoules de cadran. etc...

'E
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ROLLIN_PARIS 118 _TELEPH: ROOQ.39-23 ET39-24
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Les précédents articles ont montré
au lecteur comment concevoir, réali-
ser et gérer le magasin de vente et la
station-service. Il s’agit maintenant de
faire venir le plus grand nombre pos-
sible de clients dans ce magasin,
c’est le role de la prospection.

QU’EST-CE QUE LA PROSPECTION?

Le Patit Larousse donne de ce nom
la définition suivante : « Examiner
un terrain au point de vue des gites
minéraux qu’il peut renfermer ». Cet-
te définition se transpose trés bien
dans le cas qui nous intéresse. Pros-
pecter, c’est examiner avec attention
les habitants voisins du magasin pour
découvrir ceux qui ont besoin de vos
services et ceux a qui vous pouvez
vendre un article, entrant dans le ca-
dre de votre activité.

Pour obtenir ce résultat il faut,
d’abord, se faire connaitre de I'éven-
tuel client, puis lui donner le désir
d’acquérir tel ou tel appareil et enfin
lui assurer par un service impeccable
la satisfaction qu’il est en droit d’exi-
ger.

On obtient, ainsi, un client satis-
fait qui prospecte & son tour ses re-
lations au bénéfice de votre entrepri-
se. Ainsi, par boule de neige, la clien-
téle s’accroit sans cesse ne nécessi-
tant qu'une publicité d’entretien rela-
tivement peu cofliteuse.

De ces remarques préliminaires, on
retire la conclusion que la prospec-
tion doit étre trés importante pour le
lancement d’une affaire et nécessite
un sérieux effort financier. Si cette
prospection est bien faite, si le maté-
riel vendu est de bonne qualité et si
le « service » est impeccable, I'effort
initial peut étre ralenti au bout d’une
période plus ou moins longue. La
prospection se transforme alors en
publicité d’entretien qui sert a raffrai-
chir la mémoire des clients de temps
a autre et maintenir trés haut la re-
nommée de votre entreprise.

Il ne faut pas considérer la pros-
pection comme un luxe, mais comme
une nécessité vitale. Les commer-
cants, en général et les radioélectri-
ciens, en particulier, ont pris I'habi-
tude pendant la guerre de rester dans
leur magasin. C’est le client qui ve-
nait implorer le radioélectricien de
bien vouloir lui céder tel .ou tel ma-
tériel. Ces temps sont révolus et le
client est de nouveau difficile et in-
saisissable. Le radioélectricien qui
reste, sans bouger, derriére son comp-
toir est voué a la ruine, la fortune
sourit aux audacieux et la prospec-
tion doit retrouver une place d’hon-
neur dans ses préoccupations.

Quels sont donc les moyens que’ le
commergant peut mettre en ceuvre
pour prospecter efficacement son ter-
ritoire commercial ?

On peut toucher la clientéle, soit
individuellement, soit collectivement,
Individuellement au moyen de lettres
envoyées a domicile, par des wisites,
aprés avoir obtenu un rendez-vous et
enfin au moyen du téléphone pour ob-
tenir un rendez-vous ou pour relan-
cer un client indécis.

La prospection collective est assu-
rée par la publicité au moyen d’affi-
ches, de catalogues, d’insertions dans
la presse locale, de films publicitaires
projetés dans les salles et enfin, au
moyen de communiqués radiophoni
ques.
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Nous allons examiner en détail ces
divers aspects de la prospection com-
merciale.

1. — PROSPECTION INDIVIDUELLE

A. — Par lettres.

Une carte ou une lettre déposée ou
expédiée au domicile d’un client éven-
tuel est toujours lue par lintéressé.
Si la rédaction de cette missive est
quelconque, il y a de grandes chances
pour qu’elle aille directement au pa-
nier. Si, par contre, elle est bien rédi-
gée, si elle apporte vraiment quelque
chose de positif, si I'intéressé a l'im-
pression qu’elle représente une valeur

par elle-méme, si enfin l'opportunité
est bien choisie, elle est conservée, le
client éventuel donne suite et peut
devenir un client. N’est-ce pas le but
recherché ?

Que peut-on offrir, comment doit-on
rédiger, quand faut-il expédier cette
prospection, c’est ce que nous allons
voir maintenant.

Que peut offrir un radioélectricien?

Pour allécher le client et l'inciter
a répondre a votre carte, vous pouvez
lui offrir gratuitement :

— Une auscultation de son poste
quelle qu’en soit la marque.

— Une expertise de son appareil en

XY Z RADIO

Adresse
VILLE
RC.: ... Tél. .

BON

entierement gratuite de votre poste a domicile

Ce bon est valable un mois a dater du :

BON N° 1275

pour une auscultation

XY Z RADIO, la maison de confiance,

Agent des grandes marques

Fig. 1 (verso)



trique et sa technique

PECTION

(SUITE DE NOS PRECEDENTS NUMEROS)

vue de sa reprise en échange d’un
poste neuf.

— L’installation et la garantie de
dépannage pour l'achat de tout poste
neuf. ’

— TUne consultation de technicien
pour toutes les questions de T.S.F. qui
Pembarrassent.

— La garantie de trois mois pour
tous les appareils réparés dans vos
ateliers.

L’auscultation gratuite.

L’auscultation gratuite & domicile
est le meilleur moyen de nouer des
relations commerciales avec de futurs
clients. I1 s’agit d’obtenir un rendez-
vous, d’envoyer un technicien-com-
mergant qui examine le récepteur.

Si le client a répondu favorable-
ment a votre offre, c’est qu’il n’est
pas satisfait de son récepteur, vous
étes donc en face d’un client réceptif
aux propositions du technicien.

Si celui-ci, trouve au domicile du
client un poste récent de bonne qua-
1ité, mais mal installé ou dont un or-
gane s’est détérioré, il peut proposer,
aprés auscultation, une réparation a
titre onéreux dont il est & méme de
fixer immédiatement le montant ou
de conseiller la pose d’'une antenne et
d’'une prise de terre efficaces. De tou-
tes facons, le contact est établi et
une petite affaire est conclue.

Si le technicien rencontre chez le

client un récepteur ancien a bout de’

souffle, i1 doit lui faire et un devis
de réparation complet et une proposi-
tion de reprise en échange d’un poste
neuf. Une démonstration d’un récep-
teur neuf peut étre faite immeédiate-
ment, car une gamme compléte d’ap-
pareils se trouve dans la voiture du
technicien. Si cette démonstration
rencontre une demi-approbation de la
part du client, une bonne tactique
consiste & laisser I'appareil neuf, tan-
dis que l'ancien est emporté a I'ate-
lier pour établir le devis de répara-
tion. Au bout de deux a trois jours,
pas plus, le technicien apporte le de-
vis a ses clients et §’il est diplomate
il doit leur vendre le poste neuf en
leur proposant une honnéte reprise.
C’est aux résultats obtenus, au
cours de ces visites, que l'on juge de
la valeur du technicien-commercgant.
Certes, il est difficile d’étre, & la fois,
un bon technicien au diagnostic in-
faillible et un bon commercant qhi
sait étre wun fin diplomate pour
s’adapter a toutes les circonstances
et réaliser le maximum d’affaires.
Pour dix visites d’auscultation, il
faut réaliser huit affaires au mini-
mum ; dépannages payants, vente
d’accessoires, tels que haut-parleur
supplémentaire, survolteur-dévolteur,
tourne-disques, etc..., installation d’an-
tennes antiparasites, vérification de

I'installation électrique et pose de fil-
tres pour réduire les parasites qui ve-
naient troubler la réception et surtout
vente d’appareils neufs. On voit que
cette prospection est excessivement
efficace et qu’elle doit étre recom-
mandée.

La figure 1 donne un exemple de
carte proposant une auscultation gra-
tuite. Pour lui donner plus de valeur
aux yeux du client, cette carte peut
revétir un caractére temporaire, ex-
ceptionnel et personnel. Pour la ré-
daction de ces cartes chaque lecteur
peut utiliser ses idées sur la question
de facon & réaliser un ensemble at-
trayant, original et personnel.

Cette carte est envoyée aux posses-

seurs de postes avec la lsttre suivan-
te :
Monsieur,

Comment va votre poste de T.8.F. f

Si votre appareil vous donne toute
satisfaction, gardez méammoins cette
carte, comme on garde Padresse d’un
bon médecin...

Mais st votre poste me semble plus
au point, il n’a plus la méme sonori-
té, si les émissions se brouillent, effl
vous me captez plus les stations éloi-
gnées, st vous étes génés par des pa-
rasites, en un mot s’il vous cause le
moindre souci, profitez de cette offre.

Flle vous permet de faire procéder
a wvotre domicile a une vérification
gratuite de votre poste, quelle qwen
soit la marque.

Retournez donc, en toute confiance,
la carte ci-jointe dament remplie,
vous vous en féliciterez bientdt.

Radio XYZ.

IL’ensemble, lettre plus carte est mis
sous enveloppe, non fermée, a condi-
tion qu’il n’y ait aucune sigqature
manuscrite et affranchie au tarif des
imprimés. Si cette prospection est ef-
fectuée prés du magasin il y a inté-
rét alors de fermer les enveloppes et
de les déposer soi-méme.

(Suite page 71)

XYZ RADIO

Adresse

Fig. 2 (recto)

Que pouvons-nous vous offrir gracieusement ?

@® une auscultation de votre poste qu’elle qw’en soit la mﬁrqué;
@ unc démonstration, chez vous, de nos derniers modéles.

@ un devis de reprise, pour I'échange de votre ancien appareil.
@ de trés larges facilités de paiement.

® une garantie sérieuse pour mnos récepteurs neufs et pour nos

réparations.

® un accueil toujours aimable et compétent.

Fig. 2 (verso)
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La carte commerociale.

La carte commerciale est la carte
de visite de l'entreprise; elle est re-
mise & domicile par les démarcheurs
qui veulent marquer leur passage,
n’ayant rien pu faire d’autre au cours
de leur visite, g’ils se sont trouvés de-
vant un client réticent ou qui dit avoir
tout ce dont il a besoin. Cette carte est
donnée au magasin a toute personne
qui est venue se renseigner. Elle est
donnée aux clients pour qu’ils la re-
mettent a4 une personne intéressée.
Pourquoi ne pas imprimer des cartes
commerciales que l'on conserve pour
les avantages qui y sont énumérés et
par le chic de la composition. La fi-
gure 2 donne un exemple de réalisa-
tion.

Le recto se présente comme une car-
te de visite subre et cependant com-
pléte. Le verso porte un tableau publi-
citaire qui peut étre, par exemple,
I'énumération de ce que vous pouvez
offrir gratuitement au client. La ré-
daction de ce texte nécessite un peu
de soin et de réflexion.

Les lettres de circonstance.

Les fétes religieuses et civiles, les
vacances, les mariages, les premiéres
communions peuvent faciliter vos af-
faires en dirigeant vers votre entre-
pris_e le mouvement d’achats ainsi
créé. :

Ainsi, pour les mariages, il est fa-
cile de relever, soit a4 la mairie, soit a
I’église la publication des bans et
d’adresser aux futurs époux une car-
te de félicitations... et vos offres de
service. Ces jeunes gens doivent se

créer un intérieur, il leur faut tout
acheter, ce sont des clients en puis-
sance qu’il faut diriger vers votre
magasin.

Vous pouvez faire imprimer une
carte & deux volets selon le modéle de
la figure 3. L’aspect général de cette
carte est compris entre celui de la
carte de visite et celui du faire-part
de mariage. La premiére porte les

voeux du directeur, du gérant ou du -

propriétaire de Tentreprise. La
deuxiéme page est blanche. La troi-
siéme page comprend l'énumération
de ce que vous pouvez offrir a ces fu-
turs clients et enfin, sur la derniére
page, est portée en petits caractéres
l'adresse de la maison. Par le choix
des caractéres et par I'impression imi-
tant I'écriture manuscrite, il est pos-
sible de réaliser des dépliants d’un
golit trés slir qui dénote le standing
de l'entreprise.

Pour l'été, avant le départ des va-
cances, faites un lettre qui incite le
client & se munir d’'un récepteur por-
tatif qui fonctionne partout, a I'hétel,
sur la plage, dans les bois, en bateau,
ete... Créez en lui le désir, puis le be-
soin d’un tel récepteur. Ainsi, il n’y
aura plus de morte saison pour Radio
XYZ. Prospectez aussi les possesseurs
de voitures, il leur faut un poste-auto
pour leurs déplacements de week-end
et pour leurs vacances. Envoyez cet-
te circulaire un peu plus tét, car les
week-end commencent dés Paques, s’il
fait beau.

Au début de la saison, en octobre,
envoyez une lettre & vos clients qui
ont été récemment prospectés et qui
ont un appareil assez ancien, pour
leur présenter votre nouvelle série de

récepteurs. Renouvelez votre offre de
démonstration & domicile, bien enten-
du sans aucun engagement. Dites que
I'entrée de votre magasin est absolu-
ment libre et que vous serez heureux
de les y recevoir. .

Pour inciter plus sfirement les
clients prospectés & se déranger vous
pouvez organiser des conférences sur
les récents progrés de la T.S.F. et
joindre & votre lettre une carte d'in_-
vitation personnelle. Si cela est possi-
ble dans votre ville vous pouvez faire
des démonstrations de télévision. Mé-
me si les clients n’ont pas le pouvoir
d’achat nécessaire pour se procurer
un récepteur de télévision, ils verront
aussi les postes de T.S.F. et ils se se-
ront dérangés, & vous d’en profiter !

Il faut aussi envoyer une lettre a
vos clients qui ont acheté, ou fait ré-
parer un récepteur et dont la période
de garantie arrive a expiration. Vous
leur demandez s’ils sont pleinement
satisfaits et vous renouvelez vos of-
fres de service. Il est probable qu’ils
vous dérangeront pour une vérifica-
tion avant le dernier jour de la ga-
rantie ; ne regrettez pas ce déplace-
ment et essayez de leur vendre un ac-
cessoire ou une antenne anti-parasi-
tes. De toutes facons le star}ding de
votre maison et sa renommée y ga-
gnent.

On voit que la création de lettres
et de cartes pour la prospection di-
recte individuelle est trés importante.
I1 faut se souvenir qu'une telle pros-
pection, réalisée avec méthode et in-
telligence, rapporte infiniment plus
qu’elle ne cofte.

R. BESSON.

Monsieur A....., Directeur de XYZ RADIO

vous présente ses compliments et ses voeux

a l'occasion de votre prochain mariage.

XYZ RADIO
Adresse
VILLE

Fig. 3 (recto)

Laissé en blane

postes de T.S.E.

De plus, je serai heureux de vous
faire bénéficier des avantages suivants
a titre absolument gracieux :

® une démonstration chez vous de nos plus récents
@ L'installation et la garantie de dépannage de tout
poste neuf acheté chez nous.

® L’avis de nos techniciens sur les questions de
T.S.F. qui vous intéressent.

@® Les plus larges facilités de paiement.

-Fig. 3 (verso)
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Les petites anmnonces se paieni
davance par mandat ou chéque barré.

La ligne comprend quarante letires,
signes ou espaces.

TARIFS : Offres, demandes de ma-
tériel : 90 fr. la ligne.
Offres d’emplois : 1 fr. la ligne.

Important. — Pour toutes réponses
@ des petites annonces domicilides
sous um muméro d’ordre, priére de
joindre une enveloppe timbrée, pour
transmission.

Demandes d’emplois : 70 fr. la ligne.
Achat et vente de fonds, capitaux
et divers: 120 francs la ligne.

DEMANDES D’EMPLOX

MATERIEL

Petit constructeur fabriquerait montages
4 bonnes conditions. — H. BOGILLOT,
2, rue de Rouen, Pontoise (S.-et-0.).

OFFRES D’EMPLOIX

On demande représentants bien intro-
duits clientdle Télévision, Paris et rayon
100 km autour de Paris. — Ecrire: CIEX,
B.P. 3007, Paris.

Rech. Acheteur 30-40 ans connaiss. parf.
appareillage électr. et T.S.F. Ne pas se
présenter. — Herire : MAGASINS REU-
NIS, 60, rue de Turenne.

Cherchons rédacteur spécialiste d’Elec-
tricité. Technicien Radio priere de
s’abstenir, — Ecrire & M. Charles au

journal qui transmettra.

ATTENTION A L’ESCROC

La Société MICROVOLT, 66, rue de
Rennes, Paris (6°), notre adhérent, nous
signale qu’'un jeune homme qui fait pré-
céder sa visite d’un coup de téléphone
pour demander & acheter un poste de
camping, se présente muni d’'un carnet
de chéque postal nc 2863.85 établi au nom
de Réseau Action Jean Marie, 133 bis, rue
de 'Université, Paris (7).

Ce carnet a été volé & la Maison de
Camping Réseau Action qui a mis oppo-
sition au compte.

C’est ainsi que V'escroc en question s’est
présenté 3 la Société MICROVOLT et a
pu emporter un poste camping (batterie
et secteur) marque Josy-Vox sous gaine
cuir, contre remige d’un chéque sans pro-
vision en somme,

Nos adhérents sont invités :

i0) a faire arréter =i possible le délin-
quant. qui continue a sévir dans Paris
en particulier ;

20) & donner & la Société MICROVOLT
des mnouvelles de son poste déerit ci-
dessus.

— La Société « SOCRADEL » procéde
4 sa réinstallation définitive & sa nou-
velle adresse : 11, rue J.-Edeline, a
RUEIL-MALMAISON (S.-et-0.). TélL
MALmaison 28-10.
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USINE av. matériel moderne a usage bo-
binage H.F. et M.F. construct. électro-
mécaniq. et radio électr. Banl. Ouest, atel.
de bobinage et atel. de mécaniq. Bx, lab.,
magasins, 12 mach. & bobiner avec mot.
élec. indiv., presses Bliss, tour, groupe
électrogéne, app. de labor., etc... Px 7M.
Comptant 1/2. — LAVIEL, 27, rue Riche-
lieu. RIC 35-40.

FONDS DE COMMERCE

A VENDRE fonds Electricité-T.S.F. Seul
dans ville région Toulon. Bon rapport. —
Ecr. Ets SCAVARDA et Cie, & Cuers
(Var).

ECHANGE MAGASIN RADIO 2 piéces,
cuisine, AULNAY-S/BOIS prés gare et
usine contre Pavillon 4, 6 pitces, garage.
Banlieue 10 km Paris env. — Mag, 17, r.
Marcel-Sembat, LE PRE-ST-GERVAIS
(Seine).

REPERTOIRE
DE L'ELECTRICITE
ET DE LA RADIO

Nous avons le plaisir d'annoncer
que le Répertoire de « L’'ELECTRI-
CITE et de la RADIO » sera envoyé
gratuitement & TOUS nos - LEC-
TEURS qui lui en feront la demande.

Soit en accompagnant celle-ci de
la somme de 100 frs, représentant
les frais d’envoi ;

soit en le demandant contre rem-
boursement de la somme de 140 frs.

HEcrire & : ANNUAIRES TEQUI,
3 bis, rue de la Sabliére, Paris-14°.
C.C.P. 1754-62, Paris.

(Fondé en 1919 — 430 pages)

Donne en gérance libre contre caut:iom-ze~
ment 50.000 francs fonds radio-électricité
bien situé banlieue Paris-Ouest avec lo-

gement tout confort. — Ecr. journal
ne 347 qui transm.

A céder directement fonds d’électr. :
aucune concurr. voisine, quartier riche.
Aucune repr. de mat. Bail 9 ans.
AUT 47-53.

A CEDER DE SUITE pour cause départ
important fonds de Radio-Electricité et
Armes, dépdt butane dans ville ouvridre
sud Mayenne. Superbe emplacement.
Magasin place marché. Long bail avec
faculté acquérir imm. Beau logement.
Maison tenue depuis 25 ans. Pays pleine
électrification. — S’adresser : Me¢ Ray-
mond POIRIER, huissier-greffier, 8t-
Aignan-sur-Roe (Mayenne).

Imprimerie de Montmartre
4, Pl. J.-B.-Clément, Paris
Le Directeur : G. DUFOUR.

POUR BIEN ACHETER
Un FONDS, Une INDUSTRIE
DE RADIO, D’ELECTRICITE
FAITES CONFIANCE A UN
PROFESSIONNEL SPECIALISE

G. MITTLER

(ANCIEN GROSSISTE)

14, Rue de Naples — PARIS-8°
Téléphone : LABorde 79-46

GRAND CHOIX DE FONDS - TOUS PRIX
AFFAIRES SERIEUSES — BIEN ETUDIEES

L'ANNUAIRE GENERAL
DE L'EXPORTATION

20,RUELENINGRAD, PARIS (EUR 43-30)

PORTE VOTRE PUBLICITE
AUX 4 COINS DU MONDE

TARIF SUR DEMANDE
ED. 50 FRANCO 1.800 FRANCS
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